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EDITORIAL

ESFUERZO, PACIENCIA
Y CONFIANZA

La presente campana, que se perfila como récord en Argentina por ter-
cer afio consecutivo y que muestra volimenes y rindes por hectarea
antes nunca vistos, tiene ciertas implicancias tanto para la Cooperativa
y su personal, como también para nuestros asociados y productores.
Por primera vez en la historia de Cotagro, entre Casa Central, Agencias
y Sucursales se han llegado a despachar hasta 270 camiones diarios
cargados de cereal hacia los centros de acopio. El dato es abrumador.
Teniendo en cuenta que la capacidad de almacenaje de nuestras plan-
tas es limitada, la situacion pone en relieve mucho mas el enorme
esfuerzo que desde los distintos sectores relacionados a los cereales
se esta haciendo en esta campana 2014/2015 particularmente, para
satisfacer las necesidades de los productores y brindar un servicio efi-
ciente, en tiempo y forma.

Es por eso que hoy es momento de resaltar la labor y el empeno del
personal que, abocado a las tareas de logistica, asignacién de cupos,
carga y descarga de camiones y operaciones comerciales con produc-
tores, entre otras labores, permiten que los grandes volimenes no opa-
quen el excelente servicio que siempre caracteriz6 a la Cooperativa.
También es importante destacar la paciencia del productor agropecua-
rio, que comprendiendo esta situacion de alta demanda, deposita en
la Cooperativa la confianza y el apoyo necesarios como para esperar
cuando los tiempos apremian, apostando pese a todo a Cotagro como
su principal aliado comercial.

Adherido a la Asociacion de Cooperativas Argentinas
INAES - Inscripcion 1194 - Afio 47

SUCURSALES DE COTAGRO:

CASA CENTRAL: 9 de Julio 918 - Gral .Cabrera - (0358) 4933333 - cotagro@cotagro.com.ar
BENGOLEA: San Martin 398 -(0353) 487332 /3362 / 3549 - acolombo@cotagro.com.ar
CHUCUL: San Martin s/n - (0358) 4912008 - edadone@cotagro.com.ar

GENERAL DEHEZA: Santa Fe 356 - (0358) 4057300/ 01 / 02 - dperticarari@cotagro.com.ar
LAS PERDICES: San Martin 402 - (0353) 4940111 /022 - mapisani@cotagro.com.ar
LOS MOLLES: Zona Rural -(0358) 4931406 - hnuesch@cotagro.com.ar

UCACHA: Cordoba 275 - (0353) 4900452 - acagnolo@cotagro.com.ar

LA CARLOTA: Dedn Funes 578 -(03584) 422218 - lacarlota@cotagro.com.ar

RIO CUARTO: Hipélito Irigoyen 1203 - (0358) 4646950 - riocuarto@cotagro.com.ar
ELENA: Cérdoba 44 -(0358) 4881738 -elena@cotagro.com.ar

LAS PENAS: Avda. 22 De Octubre y Soberania Nacional - (0358) 154366133
laspenas@cotagro.com.ar

ALEJANDRO ROCA: Calle Publica S/N - (0358) 155609753 - alejandro@cotagro.com.ar
LA CAROLINA: Avda. Gral. Belgrano Esquina San Martin - (0358) 4801001
lacarolina@cotagro.com.ar

NASCHEL: San Martin 289 - 02656) 491065 -naschel@cotagro.com.ar
CHARRAS: Hipolito Irigoyen 635 - (0358) 154366133 - charras@cotagro.com.ar
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MERCADO GRANARIO
NOVITAS ANTICIPO LAS CLAVES DEL 2015

Jro

Invitado por Cotagro Suma, Diego de la Puente
disert6 para un grupo de asociados

El pasado miércoles 8 de abril, en el
marco de una disertacién organizada
por el Programa de Fidelizacién Co-
tagro Suma, el ingeniero agrénomo
de Névitas Diego de la Puente, hablé
sobre Mercados Granarios 2015 ante
un marco de 20 productores asocia-
dos de Cotagro de las distintas su-
cursales.

En una charla de dos horas, el es-
pecialista anticipé que se trata de
un “ano complicado” en el que ni la

ENTRADAS VIP
PARA EL SHOW DE ABEL PINTOS

Se presentara el 16 de este mes en anfiteatro Villa Maria

cosecha récord por tercer ano conse-
cutivo logra compensar la baja de los
precios internacionales del cereal.
En este marco, De la Puente brind6
prondsticos de lo que pasara con los
precios en el corto y mediano plazo,
y detall6 cuéles son las posibles sali-
das tanto en soja, como maiz y trigo.
Acompanaron a los asociados fun-
cionarios y empleados de Cotagro de
las areas Cereales y Finanzas, ade-
mas del equipo gerencial.

Cotagro Suma, el Programa de
Fidelizacion de Asociados de la
Cooperativa que premia el com-
promiso del productor, obsequi6
cinco pares de entradas para el
show de Abel Pintos a producto-
res asociados de Bengolea, Las
Perdices y Los Molles.

El espectdculo que ofrecerad el
cantante sera la presentacion de
su multipremiado disco "ABEL" y
hard un recorrido por todos sus
éxitos. Con “"ABEL", Pintos gand
en los Premios Gardel los recono-
cimientos a “"Mejor Album Artista
Masculino Pop”, “"Produccién del
Ano”, "Cancién del Ano” (por el
tema “"Aqui te espero”) y "Album
del afio”.



OUINCEANERAS

A DISNEY

Coovaeco organizé una reunion informativa
para padres y chicas sobre Love 15

Con anticipacion, las quinceaferas
va eligen a Coovaeco como la empre-
sa que cumplird uno de sus mayores
suefios: conocer el magico Disney a
través del programa Love 15.

De hecho, durante el 6 y 7 de abril,
pasajeras de General Cabrera, General
Deheza y Ucacha escucharon atenta-
mente los detalles del gran viaje, de la
mano de Alejandro Barale, de Coovae-
co Rosario, responsable del Departa-
mento de Quinceaneras de la entidad.
Durante la charla, Barale explicé cué-
les serdn los servicios que las chicas
tendran en destino, y les comenté
acerca del programa “Crucero Quin-
ceafieras”, un servicio adicional. Ade-
mas, se ofrecieron posibilidades de
pago para las reservas fijadas a julio
de 2016y de 2017, queincluyen la al-
ternativa de ir pagando el viaje en pe-
sos al valor del tipo de cambio del dia.
A continuacion, algunos detalles del
alucinante viaje que las quinceaneras
disfrutaran de la mano de Love 15, de
Coovaeco:

*11 Noches Orlando + 02 noches en
Miami.

*Vuelos en aerolineas de primer nivel.
*Traslados internos en los exclusivos
bus “Pegasus” (WI Fl).

*Saper pensién completa: desayunos,

almuerzos, meriendas y cenas.
*Bebidas incluidas. Jarrita Disney de
regalo!

*Hoteles de primer nivel dentro de
Dineyy en el corazén de Miami Beach.
*Comidas y Fiestas tematicas: Planet
Hollywood (Noche de Blanco) / Hard
Rock Café (Noche de Gala) Nascar
Café ( Dia de Argentina) /NBA City
(Dia de la Peluca)/ Fiesta de Disfraces.
* Entradas a parques Magic Kingdom,
Animal Kingdom, EPCOT, Hollywood
Studios, Universal Studios, Isla de la
Aventura, Busch Garden, Sea World,
Aquatica y Wet'n Wild.

* V/isitas a los mejores centros de com-
pras.

* City tour por Miami. Recorrido por la
Bahia de los Famosos. Paseo en Limu-
sina.

* Kit de regalo: DVD con los mejores
momentos del viaje, remeras, muscu-
losas, mochila, Calza, Campera pilotin
de luvia, credencial, marbete para
identificar la maleta y porta docu-
mentos.

* Fiesta reencuentro en Argentina.

* Asistencia médica de primer nivel.
ASSIST-CARD cobertura PREMIUM.

* Seguimiento del viaje desde la web.
* Grupos reducidos.

COOVAECO




NOTA DE TAPA
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Altos rindes, bajos precios

La Campana 2014/15 muestra
dos caras: los rindes de soja son,
en algunos casos, historicos.
Pero los precios no acompaian y
la logistica no da abasto para los
voliimenes.

La campana 2014/2015 ya estad en
marcha, dando inicio a lo que se
prevé, serd un escenario de abun-
dancia sobre todo para la soja, con-
virtiendo al ciclo en el tercer récord

ARRANCO LA COSECHA

Fotos: Departamento de Produccion

consecutivo para el campo argenti-
no. Lamentablemente, los buenos
resultados en rindes no son acom-
panados por los precios internacio-
nales de los cereales.

BUENAS CONDICIONES CLIMATICAS

Desde lo climatico, las condiciones
fueron muy buenas. "Durante sep-
tiembre y octubre las lluvias fueron
mas o menos normales, en noviem-
bre y diciembre algo inferiores a la

Fuente: www.agrovalor.com.ar

Agricola Cotagro

media, en enero se normalizaron, y
ya para febrero se mostraron muy
superiores”, explic6 el ingeniero
agronomo Fabian Giraudo, Jefe del
Departamento de Produccién Agri-
cola de Cotagro.

De hecho, segin datos del INTA
General Cabrera, llovieron 240 mi-
limetros durante el segundo mes
del ano, cuando el promedio del
mes es de 100; y 718.9 de julio a
febrero.

“La ocurrencia de gran cantidad de




LLUVIAS ACUMULADAS PERIODO JULIO - FEBRERO

NOTA DE TAPA

precipitaciones, acompanada por
buenas temperaturas, coincidié con
la formacién y llenado de frutos de
soja, lo que permitié lograr rendi-
mientos realmente muy altos, supe-
rando los 40 quintales en algunas
parcelas, excepto en aquellas que
fueron afectadas por el granizo del
mes de enero”, detall6 el ingeniero.
En lo que respecta al maiz de pri-
mera, su periodo critico es diciem-
bre, mes en que, esta campana, las
lluvias no fueron tan oportunas.
"Por eso en esta zona, los maices
tempranos no tuvieron buenos ren-
dimientos. Hablamos de entre 50 y
60 quintales”, agrego.

En el caso de los tardios o de segun-
da, es decir, aquellos que se sem-

braron en diciembre, con ellos, las
lluvias de febrero fueron mas opor-
tunas para la floracion, con lo cual
se esperan resultados superiores a
final de la campana.

En cuanto al mani, si bien adn hay
muy pocos datos respecto de los
rendimientos de esta campana, se
prevé una buena cosecha.

COSECHA RECORD

En su informe mensual de abril, la
Bolsa de Comercio de Rosario subié
su estimaciéon de cosecha de soja
2014/15 de Argentina a un récord
que ronda los 59 millones de to-
neladas, gracias a los elevados ren-
dimientos registrados del cultivo.

También hizo lo propio con el maiz,
llevando los pronésticos a 25,7 mi-
llones de toneladas.

Ahora bien, ¢Cémo se explican es-
tos volimenes? "No sélo lo pode-
mos atribuir al clima, es decir, a las
lluvias y la temperaturas. También
impacta el avance en el manejo
agronomico, asi como también las
mejoras genéticas y un mas eficien-
te uso del agua”, explicé Giraudo.

LOGISTICA

Durante el mes de septiembre,
cuando Cotagro realizé la Charla de
Climas y Mercados, el Licenciado
Eduardo Serra pronosticaba el paso
de una etapa neutra a Nifio débil,

PRODUCCION MUNDIAL VS PRECIOS SOJA ARGENTINA
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NOTA DE TAPA

UNA EXTRANA

PARA

DOJA

hablando de lluvias por encima de
lo normal que beneficiarian a los
cultivos.

“Esto finalmente ocurrié: hubo llu-
vias abundantes y hasta excesivas
en algunos lugares, pero en gene-
ral trajeron un gran beneficio a los
cultivos estivales y permitieron la
gran cosecha tanto en soja, maiz y
mani que tenemos. Pero también
conllevaron complicaciones en lo
referente a la logistica, debido a la
falta de caminos y piso para trillar
y transportar la mercaderia de los
campos a plantas o puertos”, expli-
c6 el contador Gerardo Moressi, Jefe
del Departamento Granos.

Esto, seglin Moressi, genera un do-
ble efecto: por un lado, la demora
en la descarga; y por el otro, la re-
tencién de gran cantidad de camio-
nes, hoy escasos de conseguir para
cumplir con toda la demanda de
carga.

“En el caso de Cotagro, la situacién
no escapa a la generalidad. Si bien
se estan enviando alrededor de 230
camiones diarios al campo mas en-
tre 20 y 30 que se traen de trans-
portadoras para cargar directo a
puerto, esto no es suficiente ya que
los rindes y el nivel de trilla es muy
grande y supera a esta logistica”,
explica Moressi.

Ademés, la Cooperativa provee a
productores de silobolsa desde el
Departamento Técnico Agronémico
y Cereales, y si bien se viene cum-

pliendo con los pedidos de los pro-
ductores, los espacios se llenan ra-
pidamente al igual que las fabricas
y puertos.

MERCADOS

Un pérrafo aparte merecen los pre-
cios que se estan viendo durante
esta campaia en los distintos culti-
vos. Como venian pronosticando los
analistas de mercados agricolas, se
confirmé la cosecha récord en Sud-
américa y los consiguientes precios
bajos.

Si bien la demanda sigue estando
muy activa, los volimenes que se
estd recolectando generan presién
bajista en los precios, desde lo in-
ternacional, a lo que se debe sumar
la problematica nacional en lo con-
cerniente al trigo y el maiz. “En es-
tos casos, a pesar de tener abundan-
tes cosechas y por ende un saldo
exportable alto que estd a la vista,
los ROES o permisos para exportar
no son habilitados por el Gobierno
Nacional”, plantea el Jefe del De-
partamento Granos.

Esto origina que el sector exporta-
dor no esté en el mercado en forma
activa en la compra, y por ende, re-
percute en la logistica de entrega
de mercaderia. En conclusion, la
cosecha arrancé con todo en un aio
histéricamente alto en produccién,
pero muy bajo en rentabilidad.




CAMPO

Fuente: Departamento Técnico Agronémico Cotagro.

MUESTRAS A CAMPO

REALIZADAS POR EL DEPARTAMENTO TECNICO

Expusieron ensayos de soja y maiz

Durante marzo vy abril, técnicos del
Departamento Técnico Agronémico
de Cotagro, en conjunto por un lado
con ingenieros de la Asociacién de
Cooperativas Argentinas (ACA) y por
el otro con los de Syngenta, reali-
zaron diferentes muestras a campo
para mostrar ensayos con varieda-
des de soja y maiz.

El miércoles 18 de marzo, técnicos
de Cotagro en conjunto con los inge-
nieros de la Asociacién de Coopera-
tivas Argentinas (ACA) Cristian Rossi
y Cristian Sanchez, llevaron a cabo
una muestra en instalaciones del
asociado Rubén Bossio, sobre la ruta
158 que une Carnerillo y Chucul.
Durante el ensayo, se realizé un re-
corrido en parcelas y se evalu6 el
estado de variedades de soja des-
tacando aspectos de desarrollo del
cultivo, sanidad de las diferentes
variedades, comportamiento frente
a densidad de siembra, distancia-
miento y grupo de madurez. Ademas
se mostro la variedad de soja Intacta
ACA 4220 IPRO, y se aproveché la
oportunidad para mostrar los silos
bolsa fabricados por ACA, Penta Si-
los.

Luego, el 26 de marzo, se llevé a
cabo una muestra en un predio ubi-
cado 6 kilbmetros al Sur-Oeste de
Los Molles, en un lote de produccién

que llevan adelante Adelqui Garelliy
Favio Pistone.

Alli se exhibieron los hibridos de
ACA en comparacién con algunos
de la competencia. En esta oportu-
nidad, se destac6é la modalidad de
la muestra en si, ya que se le entre-
g6 a los concurrentes una hoja para
evaluar a cada uno de los hibridos
(ciclo, sanidad, prolificidad de es-
pigas) sin revelar de qué material se
trataba. Finalmente entre todos se
le asignaba un puntaje final al cul-
tivo y recién ahi se comunicaba el
nombre del hibrido en cuestién. Esto
permitié evaluar a cada material sin

el prejuicio de saber a qué semillero
corresponde.

Por dltimo, el viernes 17 de abril,
se desarroll6 una muestra a campo
en las instalaciones del productor
Dante Caffaratti, en Bengolea, donde
se exhibieron distintos hibridos de
maiz de Syngenta y ACA. Alli se brin-
daron detalles en lo que concierne
al desarrollo y manejo del cultivo,
sanidad de los diferentes Hibridos,
comportamiento frente a densidad
y fechas de siembra, y las distintas
tecnologias que cuentan los mate-
riales, ya sean control de insectos y
malezas.

T —T




Organizado por
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RECREACION Y JUVENTUD

ENTE INTERCOOPERATIVO
CABREREMNSE



COTAGRO VIAJO
A HOLANDA Y ALEMANIA

De la mano de Bayer

Fue junto a otros clientes im-
portantes de la compaiiia. Se
recorrieron las oficinas y labora-
torios de la firma, ademads de las
empresas Unilever y Mars.

Del 14 al 21 de marzo, el Coordinador
de Gestion Luis Crotta representé a
Cotagro en un viaje por Alemaniay Ho-
landa organizado por Bayer, uno de los
principales proveedores de insumos
de la Cooperativa.

Durante el viaje, en el que también es-
tuvieron invitados otros clientes de la
compania como Indelma, Prodeman,
Lorenzatti, AGD, Bertone y Odino, re-
corrieron los laboratorios y oficinas de
Bayery de otras importantes empresas
situadas en la region.

“Inicialmente visitamos el Bayer Crop
Science, en la localidad de Monheim
Am Rhein, el laboratorio de investiga-
cién y desarrollo de la empresa, donde
se nos explicd cuales eran los princi-
pales negocios de la firma —plasticos,
farmacos y agricultura-, y luego pasa-
mos a un laboratorio de compuestos”,
explico Crotta.

La comitiva visit6 también Global Gap,
en la ciudad alemana de Colonia, una
organizacién sin fines de lucro patroci-

nada por Bayer que se encarga de re-
dactar normas de calidad y asesorar a
los auditores. “Alli nos advirtieron que
la certificacién se ira extendiendo a
todas las capas de la produccién, segu-
ramente en algdn momento también
deberan comenzar a certificar sus pro-
cesos los productores agropecuarios”,
indic6 el Coordinador.

Posteriormente, también se recorri6 el
Centro de Comunicaciones de Bayer y
una planta de produccién en Norma-
jen, ademas del BayArena, estadio del
equipo de fatbol que la marca posee,
el Bayer Leverkusen.

Finalizado el circuito alemén, el grupo

de clientes se desplazé hacia Holanda,
puntualmente a la ciudad de Rotter-
dam, donde se recorri6 la fabrica de
chocolates mas grande del mundo,
Mars. Para esta compaiiia, el mani ar-
gentino es muy importante ya que es
uno de sus insumos principales. Hicie-
ron hincapié en la buena imagen que
tienen del mismo, como asi también
de su valor alto oleico y de la ausencia
de aflatoxina”, coment6 Crotta.

Por dltimo, se visit6 el laboratorio
Agrolab y las oficinas de Unilever, para
pasar finalmente a la ciudad de Am-
sterdam, donde se realizaron recorri-
dos turisticos por la ciudad.




CAMPO

Fuente: www.flickr.com/photos/alan_cressler/9642629318
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. _ SINAVIMO
Complican el panorama en Campana 14/15 Red de Conocimientos
en Malezas Resistentes

Avanzan las versiones resisten-
tes y tolerantes a herbicidas. En
la zona, preocupa la Amaran- < i e
thus Palmieri. Qué caracteristi- T N ALERTA
cas tiene y c6mo controlarla. PR e ROJO

La campana 2014-2015 es, sin du- L gl 8o ® Amaranthus quitensis
das, la mas complicada de los dlti- ] AT e : ® Yuyo colorado

mos anos en lo que se refiere a ma- WS A AP ® B/2+G/9 (ALS+Glifosato)
lezas, por el avance de las versiones &
resistentes y tolerantes a herbicidas
en zonas donde ya tenian presencia
y también en nuevas regiones.

En este escenario, el afio 2015 co-
menz6, lamentablemente, con dos
nuevas alertas. Por un lado, se con-
firmé la resistencia multiple al gli-
fosato e inhibidores de la ALS (Pivot
y Clorimurén) en yuyo colorado, en
este caso Amaranthus Hibridus (ex
Quitensis).

Por otra parte, en el departamento
Rio Primero, del centro-norte cordo-
bés, se detect6é un biotipo de sorgo
de Alepo resistente al glifosato con

Sorghum halepense
Sorgo de Alepo
A1+G9 (ACC+Glifosato)



sospechas de que suceda lo mismo
ante los graminicidas del grupo de
los inhibidores de ACCasa, en este
caso especifico a los “FOP” (dentro
de los ACCasa se encuentran los gru-
pos FOP, DIM y DEN).

Mas adn, son los graminicidas pos-
temergentes mas utilizados a nivel
nacional luego de la aparicion de
gramineas resistentes, dentro de
las cuales se encuentra el sorgo de
Alepo. Perder estas herramientas es
de suma gravedad, porque es uno de
los dos grupos de herbicidas selec-
tivos en soja para el control de gra-
mineas mas resistentes a glifosato,
quedando solamente los inhibidores
de ALS, siendo estos lo que cuentan
con mayor nimero de resistencias a
nivel mundial, por lo que no puede
abusarse de su uso.

Muy poco se ha venido haciendo en
los dltimos afos para evitar la dis-
persién de los biotipos de sorgo de
Alepo resistentes a glifosato; es ur-
gente tomar medidas que eviten la
dispersién de estos nuevos biotipos
sospechosos que muy probablemen-
te aparezcan también en otras zonas.
En la zona de influencia de Cotagro
(centro y sur de Cérdoba), se encon-
traron -segln una encuesta realiza-
da entre los meses de abril y mayo
de 2014, cuyo objetivo fue recabar
informacién sobre la problematica-,
diversas malezas resistentes y/o to-
lerantes. Dicha informacién se ob-
tiene en el marco del Sistema de Vi-
gilancia General llevado a cabo por
la Direccién de Vigilancia y Monito-
reo de Plagas (Divimo) de la Direc-
cién Nacional de Proteccién Vegetal
(DNPV), y complementa las acciones
de prevencién que se iniciaron con la
recomendacién de la Comisién Na-
cional Asesora de Plagas Resistentes
(CONAPRE). Los resultados arrojaron
las siguientes malezas “problemas”:
Amaranthus palmeri, Amaranthus
quitensis, Amaranthus sp., Conyza
bonariensis, Commelina erecta, Sor-
ghum halepense, Cynodon hirsutus,
Echinochloa sp., Lolium sp., Eleusi-
ne indica, Viola arvensis, Parietaria
sp., Borreria verticillata, Chloris sp.,
Gomphrena pulchella, Gomphrena
perennis, Chloris virgata y Pappo-
phorum pappiferum.

AMARANTHUS PALMIERI

De todas estas malezas la que mas
repercute en la produccién de los

diferentes cultivos de nuestra zona
es Amaranthus palmeri. Ya sea por
su tasa de crecimiento, por su adap-
tabilidad a condiciones adversas,
por sus condiciones fisiologicas y
morfolégicas para producir nuevas
generaciones o por su gran capaci-
dad de generar resistencia a los di-
ferentes agroquimicos, podriamos
decir que es la "vedette” de las ma-
lezas problematicas.

El problema de una maleza no
surge de la nada, sino que lo hace
en un contexto particular, econé-
mico, social, cultural y productivo
que condicionan a un ecosistema.
De esta manera se crean las con-
diciones para que aparezcan in-
dividuos que antes no existian en
nuestros sistemas de produccion,
vy Amarantus palmeri no escapa a
esta teoria.

En este caso, la resistencia o to-
lerancia corresponden al empleo
de herbicidas de elevada eficacia
y bajo costo relativo; a modo de
ejemplo podemos citar al glifo-
sato, asi como también a algunos
herbicidas de elevada persisten-
cia como el metsulfurén metil.

CAMPO

Amaranths palmeri es una especie
nativa del sur-oeste de América del
norte que también ha sido intro-
ducida en Europa, Australia y otras
areas geograficas. Actualmente, es
una maleza muy importante en el
sur de Estados Unidos, donde afec-
ta a cultivos de algodén, mani, maiz
y soja. En este pais se registro la
presencia de biotipos resistentes a
glifosato y a herbicidas inhibidores
de ALS y a inhibidores de fotosis-
tema I, inhibidores de HPPD como
asi también a dinitroanilinas (triflu-
ralina y pendimentalina). A nuestro
pais, esta especie llega en la Cam-
pana 11/12 y se detecta en el sur/
oeste de la provincia de Cérdoba.

CARACTERISTICAS

Es una especie dioica, o sea, con
pies femeninos y masculinos se-
parados. Esta es una caracteristica
muy particular ya que las restantes
especies de yuyos colorados cono-
cidas en nuestro pais son monoicas.

Foto 1: Peciolo de una longitud superior a la ldmina
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CAMPO

Ademas, es anual y glabra, y puede
superar los 1,5 metros de altura,
con tallos ramificados desde la base
y con rayas longitudinales verde a
amarillo y marrén rojizo.

Las hojas son alternas con laminas
rémbicas, ovadas a rémbico-lanceo-
ladas, apice agudo con una espina
fina en la punta, la base es redon-
deada con nervaduras prominentes
en el envés; los peciolos son delga-
dos y frecuentemente de una longi-
tud igual o superior a la de las lami-
nas (Foto 1).

Las inflorescencias son llamativa-
mente largas y con pocas ramifica-
ciones (Foto 2). Las flores femeninas
tienen bracteas espinosas pero las
masculinas son inermes y despren-
den polen al agitarlas. La tasa de
crecimiento de Amaranths palmeri
puede alcanzar hasta 4 centimetros
por dia y producir 600.000 semillas
por planta, las cuales son capaces de
germinar durante toda la estacién
de crecimiento.

En ensayos llevados a cabo en la
Facultad de Ciencias Agrarias de la
Universidad Nacional de Rio Cuarto,
por el Licenciado Daniel Tuesca de
la Catedra de Malezas se han cons-
tatado, en biotipos provenientes de

la Provincia de Cérdoba, elevados
niveles de resistencia a inhibidores
de la enzima acetolactato sintasa
(ALS). Se analizé el comportamien-
to de poblaciones de Amaranths
Palmeri frente a un amplio rango
de dosis de herbicidas pertenecien-
tes a los grupos de imidazolinonas,
sulfonilureas y triazolopirimidinas.
En todos los casos, con el empleo
de dosis equivalentes a 32 veces la
dosis de uso comercial, no se logré
disminuir significativamente la bio-
masa de esta maleza.

Segin lo hasta aqui expuesto, las
consecuencias que podrian oca-
sionar su presencia en el contex-
to actual son, potencialmente, de
magnitud catastréfica, sobre todo
considerando el modelo producti-
vo predominante caracterizado por
la elevada dependencia del control
quimico, con unos pocos herbicidas
(en general los mas econémicos),
la escasez de rotaciones y una alta
proporcién de la superficie agricola
bajo arrendamiento con contratos
de corta duracion.

A dicho panorama, habria que su-
marle algunas caracteristicas con-
ductuales-culturales, tales como la
sobreestimacién de los herbicidas

como herramienta y la subestima-
cién de las malezas como adversi-
dad biética. Una derivacién légica
de lo anterior es la ausencia del mo-
nitoreo de malezas o, en el mejor de
los casos, un monitoreo deficiente
que determina que, con elevada fre-
cuencia, los tratamientos quimicos
se realicen muy tardiamente y con
un criterio meramente coyuntural.

Respecto a las pérdidas que ocasio-
na sobre el cultivo, se han medido
disminuciones de rendimiento del
23% en soja, con una infestaciéon de
una planta por m2 durante todo el
ciclo del cultivo. Pero también son
importantes los problemas de cose-
cha que ocasiona, por su gran porte
y grueso tallo lefoso, como ser ro-
tura de cuchillas, aumento de pérdi-
das por la cola de la cosechadora y
aumento de humedad en el grano.

ALTERNATIVAS DE CONTROL

Basado en que en Argentina no se co-
noce mucho sobre esta maleza, y que
los ensayos y estudios son insignifi-
cantes, no hay control especifico si no
guias de orientacion que segin la con-
diciones de suelo, materia organica,
cultivo y ambiente, se pueden llevar
a cabo.

Las medidas para el control incluyen
la prevencion (proactividad): limpie-
za de vehiculos, maquinarias u otros
equipos agricolas antes de ingresar
a lote, con especial énfasis en las co-
sechadoras; desbaste de animales y
control y limpieza de semillas o fo-
rrajes. A su vez, también resulta util
el monitoreo frecuente de los lotes
pero también de caminos, cunetas,
banquinas, baldios y bordes a fin de
detectar tempranamente la presencia
de individuos, los cuales deberian ser
eliminados antes de llegar al estado
reproductivo.

Los manejos culturales que pode-
mos llevar a cabo son: rotaciones de
cultivos que permitan alternar herbi-
cidas con distintos modos de accién
y disponer el arreglo espacial de los
cultivos de manera de maximizar su
aptitud competitiva sobre las malezas,
por ejemplo reducir la distancia entre
hileras y/o seleccién de variedades
que ocupen rapidamente el espacio,
procurando maximizar el aprovecha-
miento de los recursos por parte del
cultivo.

A la fecha no existe ningin herbicida
con registro especifico en SENASA
para esta maleza, por lo que los si-
guientes datos son de caracter infor-




mativo. Los principios activos con me-
canismos de accién diferente al del
glifosato y a los inhibidores de ALS
son eficaces sobre nuestros biotipos
de Amaranthus Quitensis, y probable-
mente podrian también serlo sobre
los biotipos introducidos de Amaran-
thus Palmeri.

Herbicidas Residuales

Su empleo oportuno seria clave a fin
de evitar las emergencias tempranas
de primaveray para contribuir a redu-
cir la magnitud del banco de semillas.
Dentro de éstos, algunos grupos son:
* Triazinas p.e. atrazina, zimazina, me-
tribuzin, prometrina;

* Ureas: diurén, linurén

* Cloroacetamidas: p.e. metolaclor,
S-metolaclor, acetoclor, dimetena-
mida.

* Dinitroanilinas: pendimetalina, tri-
fluralina.

* Inhibirores de protox (PPO): flu-
mioxazin, sulfentrazone .

* Inhibidores de pigmentos: fluro-
cloridona, clomazone, diflufenican,
isoxaflutole, mesotrione.

Herbicidas post-emergentes
de la maleza

* Inhibidores de fotosistema I: diquat,
paraquat (de contacto)

* Inhibidores de la sintesis de gluta-
mina: glufosinato de amonio.(de con-
tacto)

* Herbicidas hormonales: 2,4D, 2,4 DB,
MCPA, dicamba, picloram, benazolin
(sistémicos).

* Inhibidores de protox (PPO): saflufe-
nacil, fomesafén, lactofén, acifluorfén,
fluoroglicofén, oxifluorfén, aclonifén.
(de contacto).

Algunos especialistas en malezas de Es-
tados Unidos, citan que la mejor estrate-
gia de prevencion es la eliminacion en
forma manual de los individuos (Hollis,
P. 2009. Reduce Seed Bank. Southeast
Farm Press N.P 18). En circunstancias en
las que la maleza alcanz6 un grado de
desarrollo considerable como para ser
eficazmente controlada con métodos
quimicos, pero adn no ha producido se-
millas, esta alternativa seria apropiada a
fin de evitar su diseminacion.

A su vez, este tipo de control resulta
eficiente cuando no se disponga de
herbicidas, o bien previo al ingreso de
la cosechadora al lote, cuando en éste
se encuentra presente la maleza con
semillas. Es importante evitar que la
cosechadora u otros equipos relacio-
nados con la cosecha y el transporte se
transformen en una via de difusién de la
maleza.

! Monitorear los lotes, identificando malezas.

Planificar diferentes tipos de controles, qu

cos (barbechos largos, barbechos cortos,

preemergentes, postemergentes, etc) culturales, mecénicos, etc.

Rotacién, mezclay secuencia de herbicidas con distinto modo de accidn.

Usar agroquimicos con diferentes modos de accion.

' Limpieza de cosechadoras.
Incremento en la densidad de siembray reduccion del espaciamiento entre hileras.




NUEVO INFORME D

Se difundio con el objetivo
de poner al tanto a todos los
publicos de la Cooperativa
acerca de las iniciativas en el
drea.

Durante el mes de abril, el Informe
de Responsabilidad Social y Susten-
tabilidad que resume las activida-
des desarrolladas en el area por la
Cooperativa en 2012, 2013 y 2014
fue repartido a los asociados de
Casa Central, Sucursales y Agencias

iSabia que

Plande

de la Cooperativa junto a sus resu-
menes de cuenta y a todos los em-
pleados que conforman Cotagro.

La idea es reportar a todos los pu-
blicos que forman parte de la insti-
tucién todo lo que Cotagro realiza
en el area, ya sea en lo ambiental,
como en lo cultural y social. Ade-
mas, el informe estd disponible para
el acceso publico a esta informacién
en la pagina web de Cotagro, www.
cotagro.com.ar.

Ademas, se estd informando tam-
bién a los proveedores acerca del
trabajo que Cotagro viene realizan-

DONACIONES

DEL DEPARTAMENTO MANI

A un Colegio de Vicuna Mackenna

Para que alumnos con disca-
pacidad puedan fabricar pro-
ductos derivados del mani y
comercializarlos.

Durante abril, el Departamento Mani
Confiteria realizé donaciones de mani
crudo con y sin piel a alumnos de sex-
to grado "A"y "B" del secundario de la
Escuela Especial Dr. Luis Ganem de la
localidad de Vicuia Mackenna, para
que a partir de ese material, elaboren
productos terminados que les sirvan
para recaudar fondos.

“Los chicos poseen discapacidades
intelectuales y algunos de ellos moto-
ras, por lo cual se desarrollaran pasos
en el procesado del producto acorde

a sus posibilidades”, explicé Ruth Ma-
zzuco, docente a cargo. Los productos
terminados seran pasta de mani, mani
saborizado, mani salado, mani sin sal,
confituras con mani, barritas nutriti-
vas y mas. Se venderan en la plaza de
la ciudad y el dinero recaudado sera
para autoabastecerse de materiales.
“El proyecto tiene como objetivo que
los nifos adquieran destrezas basi-
cas en el manejo de utensilios para
la elaboracion de productos, afiancen
habitos de relacién tiempo-trabajo
y responsabilidad y fortalezcan el
trabajo colaborativo. Esto les da ba-
ses para que al egresar de la escuela
puedan incluirse en la sociedad de
manera responsable y digna”, anadié
la docente.

Cotagro

comenzo a desarrollar un

Responsabilidad

estimado

PROVEEDOR

E RS&S

Lleg6 a asociados, empleados y proveedores

doenelérea, con laintencién de de-
jar abiertas las puertas a iniciativas
de trabajo mancomunadas.

Encuesta. Por otra parte, también
estd en marcha una encuesta a
empleados de la Cooperativa para
evaluar cuanto saben acerca de las
actividades que Cotagro realiza en
materia de Responsabilidad Social
y Sustentabilidad, para a partir de
ahi, poder evaluar las estrategias de
comunicacién en el drea que tiene la
Cooperativa y abrir la participacién
a todos los sectores.




CAPACITACION DE BOMBEROS

Sobre Evacuacion de emergencia

Los sabados 11, 18 y 25 de abril, perso-
nal del Departamento Mani Confiteria
tuvieron jornadas de capacitacién en
evacuacién de emergencia a cargo de
Bomberos Voluntarios General Cabrera,
mas precisamente de Victor Trapelci y
Oscar Oggero.

“Estas capacitaciones muy importantes
son el comienzo de la cumplimentacién
del punto 7 de la Norma 14001 y de los
sistemas OSHAS de seguridad indus-
trial”, explicé la Ingeniera Quimica Veré6-
nica Moyano.

En primera Instancia el dia 11 la capa-

citacioén fue dada a 58 personas, entre
Responsables de Areas, de Sectores, Su-
pervisores de Produccion, Area Calidad
y Control de Calidad, Sector Adminis-
trativo Comercial, Operarios de Control
de Calidad, Operarios de Gestion de
Calidad, Sector de Secado y Turno de
Produccion.

En los subsiguientes sabados se capaci-
t6 a los otros sectores, con el objetivo de
llegar al cien por ciento de los emplea-
dos del Departamento capacitados v,
posteriormente, realizar el simulacro de
evacuacion.

EVENTOS
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= Vuelo por Copa Airlines

» Traslados aeropuerto | hotel | aeropuerto

« 07 Noches de alojamiento en San Andrés
» Hotel Decameron 4 % con Todo Incluido

» 03 Noches de alojamiento en Cartagena
» Hotel 4 % con Media Pension
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Buenos Aires
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al momento de la reserva y a modificacion
sin previo aviso.

* No se incluye tasa de San Andrés u$d 35
* Recomendamos seguro de asistencia al
vigjero Assist Card por 11 dias uSd 110
(Mayores de 65 afios abonan el 50% mas)
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COCINA

Fuente: Cdmara Argentina de Mani

LAS RECETAS DE
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PROCEDIMIENTO

* Macerar las supremas de pollo
con el jugo de naranja, el vino
blanco, el ajo picado, sal y pi-
mienta.

* Ligar el pan molido con el mani
triturado, la harina y el huevo, y
con esa mezcla, empanar las su-
premas maceradas.

* Freir las supremas durante 8
minutos.

* Servir con arroz (puede ser aza-
franado).




Tras realizarse la Asamblea Anual de la

NUEVA COMISI 6 N Juventud Agraria Cooperativista “Mateo

Barra”, tuvo lugar también, la correspon-
D I R E C T I V A diente distribucion de cargos, quedando la
nueva Comisién Directiva de la asociacién
juvenil, compuesta de la siguiente manera:

Distribucion de cargos en la
Juventud Mateo Barra

Presidente: Ezequiel Lanfranco
Vicepresidente: Leandro Monetti
Secretario; Juan Pablo Terrier
Prosecretario: Cristian Pistone
Tesorero: Sofia Nicolino
Protesorero; Estefania Bessone

Vocales Titulares:
Federico Terrier
Lucia Nicolino
Yamila Buffa

Vocales Suplentes:
Emiliano Molina
Gino Richetta
Luciano Ribotta

Sindico Titular:
Renzo Richetta

Sindico Suplente:
Gimena Borgogno.

iMAMI, MAMI! ZPORQUE LA NOVIA
ESTA VESTIDA TODA DE BLANCO?

HIJO, LO QUE PASA ES QUE ECTE ES EL
DIiA MAS FELIZ DE SU VIDA...

ZENTONCES PORQUE EL NOVIO
ECTA VESTIDO DE NEGRO?

COTAGRO




