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EDITORIAL

73 ANOS DE CRECIMIENTO

Un nuevo aniversario nos permite reflexionar, cotejar objetivos y re-
pasar premisas. Nunca nos apartamos de la meta inicial de crecer en
servicios hacia nuestros productores y asociados, junto al respeto por
la sociedad en la que nos toca desarrollarnos. Crecer y atender nuevas
demandas es el motor que nos obliga a renovarnos, pensar soluciones
y ser tan practicos como efectivos y creativos: ésa resulta ser hoy, 73
anos después, la gran necesidad que origina que cada dia, fundemos
nuevamente nuestra Cooperativa.

Adherido a la Asociacion de Cooperativas Argentinas
INAES - Inscripcion 1194 - Afio 49

CASA CENTRAL:
GENERAL CABRERA: 9 de Julio 918 -(0358) 4933333 - cotagro@cotagro.com.ar

SUCURSALES DE COTAGRO:

BENGOLEA: San Martin 398 -(0353) 487332 /3362 / 3549 - jialil@cotagro.com.ar
GENERAL DEHEZA: Santa Fe 356 - (0358) 4057300/ 01 / 02 - dperticarari@cotagro.com.ar
LOS MOLLES: Zona Rural -(0358) 4931406 - hnuesch@cotagro.com.ar

CHUCUL: San Martin s/n - (0358) 4912008 - cgiacchino@cotagro.com.ar

LAS PERDICES: San Martin 402 - (0353) 4940111 / 022 - mapisani@cotagro.com.ar
UCACHA: Cordoba 275 - (0353) 4900452 - vsetterani@cotagro.com.ar

AGENCIAS DE COTAGRO:

LA CARLOTA: Dedn Funes 578 -(03584) 422218 - rmiloc@cotagro.com.ar

RIO CUARTO: Hipdlito Irigoyen 1203 - (0358) 4646950 - riocuarto@cotagro.com.ar
NASCHEL: San Martin 289 - 02656) 491065 -naschel@cotagro.com.ar

ELENA: Av. Pedro Oviedo 085 -(0358) 4881738 -elena@cotagro.com.ar

LAS PENAS: Avda. 22 De Octubre y Soberania Nacional - (0358) 154366133
laspenas@cotagro.com.ar

ALEJANDRO ROCA: Calle Publica S/N - (0358) 155609753 - alejandro@cotagro.com.ar
LA CAROLINA: Avda. Gral. Belgrano Esquina San Martin - (0358) 4801001
lacarolina@cotagro.com.ar

CHARRAS: Hipolito Irigoyen 635 - (0358) 154366133 - charras@cotagro.com.ar

o @CotagroAR
o @CotagroAR
www.youtube.com/CotagroCAL
@ www.linkedin.com/company/Cotagro
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Coloniade Sacramento

Otro destino al que llegaron los asociados con
Cotagro Suma

En el marco de los beneficios que
entrega el Programa de Fideliza-
cion Cotagro Suma a los asocia-
dos de la Cooperativa, a finales
de julio, un grupo de ocho pro-
ductores y sus esposas partieron
hacia Buenos Aires y Colonia del
Sacramento, en un viaje organiza-
do por el mencionado programay
Coovaeco.

Cotagro Suma es el Programa de
Fidelizacion de Asociados con el
que Cotagro pretende premiar la
consecuencia de los productores
de la Cooperativa, a través de dis-
tintos tipos de beneficios. Este
viaje, de hecho, se realiz6 como
modo de agasajo especial.
Durante el tour, visitaron Tango
Portefio en Buenos Aires, el Tea-
tro Colon, asistieron a una charla
en las oficinas de la Asociacién
de Cooperativas Argentinas, y re-
corrieron el histérico Colonia del
Sacramento.
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con Cotagro Suma

Del 8 al 11 de agosto, un grupo de aso-
ciados de Cotagro de General Cabrera,
General Deheza, Chucul, Las Perdices, Los
Molles, Elena, Alejandro Roca y La Carlo-
ta realiz6 un viaje a Salta, organizado por
Coovaeco Turismo General Cabrera y en
el marco del Programa de Fidelizacion
Cotagro Suma, que premia el compromi-

so de los productores con la Cooperativa.
Durante el viaje, el ingeniero Cristian San-
chez de la Asociacion de Cooperativas Ar-
gentinas, realizé una charla técnica para
el grupo sobre los principales agro insu-
mos de la empresa, de cara a la Campania
2017/2018, y sobre la nueva planta de
recupero de residuos plasticos que ACA

Asociados viajaron a Salta

inauguré recientemente en Canada de
Gomez, Santa Fe.

Ademas, se realiz6 una visita guiada a Bo-
dega El Esteco, en Cafayate, y un city tour
por los principales puntos turisticos de
Salta, como el centro histérico, San Loren-
zo, el monumento a Giiemes y los cerros
que rodean a la ciudad.




INSTITUCIONAL

Cotagro despide
a José "Pipo” Presiutti

“Pipo‘‘junt; ]
W actual prestieNEERPX otac

Con hondo pesar, Cotagro comunicé
el fallecimiento a los 79 afos de José
Dalmacio "Pipo” Presiutti, quien fue-
ra un importante directivo de nuestra
entidad, llegando a ocupar el cargo
de tesorero del Consejo de Adminis-
tracién representando a la Sucursal
Bengolea e integrando, por ende, el
Comité Directivo. Con varios cargos

-entre ellos, el de presidente-, formé
parte de la Comision Asesora de esa
Sucursal. Ademas, represent6 a Cota-
gro en el sistema de Accién Coopera-
tiva de Extensién Rural (ACER) de la
Asociacion de Cooperativas Argentinas.
Expresamos nuestras condolencias a su
esposa Gladys, sus hijas Marisa, Daniela
y Rosana, y demas familiares.




Del 3 al 6 de agosto, un grupo de 15 em-
pleados de Cotagro —entre el Gerente,
Raul Bossio; los Coordinadores de Gestién
Luis Crotta y Walter Monetti, el Jefe del
Departamento Técnico Agronémico Ru-
bén Madariaga e ingenieros agronomos-,
realizaron un viaje a Bariloche en el marco
del Plan “"Compromiso Crecimiento”, de

Técnicos de Cotagro trazaron
estrategia comercial al 2020 en Bariloche

la Asociacion de Cooperativas Argentinas.
Para Cotagro, el objetivo del viaje tuvo
que ver con trazar la estrategia comer-
cial de agroinsumos al 2020, ademas de
discutir en forma grupal las maneras de
hacerlo, los puntos fuertes y débiles, los
factores criticos y las posibilidades de éxi-
to en cada aspecto de la comercializacion

INSTITUCIONAL

de este tipo de productos.

Ademas de esto, el viaje incluy6 una
charla sobre agroinsumos de cara al
comienzo de la campafa 2017/2018, a
cargo de los ingenieros Cristian Rossi y
Cristian Sanchez, de ACA; y una serie de
actividades recreativas grupales para
aprovechar el entorno.




COTAGROCLUB

“Amigos que valen x 100"

La promo de CotagroClub para el
dia del amigo

Durante el mes de julio, con sus com-
pras, los clientes de CotagroClub parti-
ciparon por 100 regalos para compartir
con sus amigos, como asado, picadas,

Perdices.

vinos, espumantes, bombones y tortas.
Los siguientes fueron los ganadores de
General Cabrera, General Deheza y Las
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Participante / Amigo Beneficiado

Maria Jose Moroso / Franco Ferrero
Torres Rafael / Elia Pistone
Pabla Talamona / Nunez Rosa

Graciela Macagno / Juan Carlos Macagno

Keila Romero / Elena Roble

Maria Redelongui / Olga Tello
Sanchez Rosana / Alovero Daniel
Toledo Marta / Luna

Bordonez Graciela / Estefania Bessone
Borra Gloria / Lali Bongiovani
Ribotta Reynaldo / Bargogno Atilio
Patricia Ortolano / Toledo Laura
Torres Corina / Yaquelin Belluati
Ruiz Laura / Enrique Cilimbini
Giorcelli Doly / Avena Diego
Garello Monica / Laura Aiassa
Gigena Cristina / Gonzalez Carla
Rivarola Paulina / Analia Borgogno
Broylo Mary / Olga Molineri

Arias Carlos / Dias Esteban

Bonino Ainara / Bonino Romina
Sanchez Yanina / Daniela Fiuri
Franco Mercdes / Juana

De Michel Damian / Gomez Andrea
Lucero Gisela / Carrera Noelia

Betina Gil / Maricel Baez

Viera Gustavo / Finelli Viviana
Berardo Dante / Walter Ortiz
Monetti Sandra / Daga Analia
Mendoza Patricia / Diaz Damian
Ottani Damian / Massei Martin
Pinasco Daniela / Lopez Laura
Giraudo Ana Laura / Bufarini Felicia
Pedernera Sandra / Borgogno Melina
Acevedo Ariel / Stoller Federico
Soave Federico / Costamagna Horacio
Pozzi Luis / Pozzi Valentino

Nasi Natalia / Ferrero Gabriel
Machuca Nadia / Ramirez Lujan
Zuliaga Susana / Araos Patricia
Gladis Bergolio / Inés Sosa

Lopez Milagros / Sofia Diaz

Silvana Morichetti / Silvina Vos
Lorena Lenti / Alejandra Nufiez
Ledesma Elena Rosa / Pedro Coronel
Gricelda Rivarola / Armando Rivarola
Carmen Host / Maria Juarez

Beatriz Sequeira / Ana Maria Reinero
Laura Escudero / Pericas Gabriela
Daniela Ulagnero / Marcela Priotti

Ethel De Cavalchini / Natacha Richetta
Nancy Macario / Abigail Carnino

Maria Laura Florentini / Maria Jose Leiva

Mercedes Alanis / Malatini Sofia
Marcela Buffa / Norma Monti
Rafaela Forjan / Maria Caballeo
Jorge Luduefia / Lidia 5androne
Flavio Verra / Analia Galfione
Débora Lopez / Emilia Pallero
Norma Monti / Mary Buffa
Angelita Titarelli / Noemi Mugna
Paula Lobato / Florencia Rodriguez
Ménica Schonhoff / Liliana Rivera
Mirta Rodriguez / Mariza Fernandez
Liliana Lascalea / Miriam Ventura
Sergio Coronel / Coronel

Oscar Garnero / Garnero

Adrian Castro / Nico Bertola
Josefa Carrera / Juan Chavarria
Jose Borgogno / Jose Luis
Enrique Maino / Juan Larcher
Sergio Acevedo / F. Acevedo
Noemi Echenique / Martin Cinalli
Rodolfo Porfan / Maria Caballero
Alesio Gaido / Osvaldo Priolo

Adrian Duran / Ramirez lvana
Ezequiel Rivarola / Elian Gutierrez
Jorgelina Cassini / Hernan Toffolo
Alfredo Lopez / Juan Lopez

Deolinda Camino / Mariela Dedominicci
Inés Rodriguez / Cristian Terreno
Antonella Ponce / Maria Gariglio

Raul Rojo / René Rojo

Beatriz De Cavigliasso / Laura Grifa
Mancini Fabian / Graciela De Stefani
Agustin Caffaratto / Federico Magnano
Laura Larrosa / Alexis Apostolo
Ménica Lopez / Jorge Nufiez

Laura Mena / Andrea Mendoza
Manuel Arbol / Oscar Pellizari
Mauricio Gutierrez / Florencia Bertero
Adriana Castro / Agostina Colombatti
Yanina Estigarribia / Eduardo Peralta
Mabel Mattalia / Dora De Ameoni
Elvio Dagatti / Ariel Torre

Ramén Chesta / Esther Navarro
Adriana Altamirano / Rita Zabaldano
Sonia Silva / Maria Rosa Ballejos

Lidia Sarsfield / Ines Barbero

Graciela De Stefani / Fabian Mancini
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I Cotagro cumplié 73 anos
y lo festejo con promociones

Elviemes 1 de septiembre, se cumplieron 73
anos desde que un grupo de tamberos crea-
ran, en 1944, la Cooperativa de Tamberos
General Cabrera Limitada, hoy Cotagro,como
una forma de auto organizarse frente a la
inestabilidad que en ese entonces habia en
la comerdializacién de la produccion lactea.

Hoy, adherida a la Asociacion de Coo-
perativas Argentinas (A.CA.), Cotagro se
configura como una de las Cooperativas

Agropecuarias mas antiguas del pais. Es ‘ '- %
F ')

»

una organizacion extensa y versatil que
trabaja con altos estandares de calidad,
incorporando innovaciones tecnolégicas
en cada una de sus facetas: exportacién de
mani, acopio de cereales, comercializacion
de insumos y hacienda, produccién porci-
na, fabricacion de alimento balanceado y
prestacion de servicios sociales a través v
del Grupo Asegurador La Segunda, AcaSa-+ ~
lud y Coovaeco Turismo. Con casi 900 aso- 4
ciados, Cotagro cuenta ademas de su Casa y
Central en General Cabrera, con 14 puntos ¢,

de venta distribuidos en toda la provincia i’\
de Cérdobay San Luis. A
En el marco de los festejos por los 73 aios L 4

de vida, la Cooperativa organiz6 una sema-
na de promociones especiales en todos los
Supermercados, Centros de Compras y De-
partamentos Técnicos Agronémicos, con vi-
gencia desde el 1 al 9 de septiembre, y que
abarcaron una variada gama de productos,
desde agropecuarios hasta urbanos.

Agradecemos a nuestros clientes y asocia-
dos la confianza diaria, que nos permite
con mucho orgullo y esfuerzo seguir le-
vantando las banderas del Cooperativismo
a través de las décadas y a pesar de los
cambios politicos, econdmicos y sociales,
buscando siempre brindar servicio de cali-
dad a nuestros clientes y asociados.



- COTAGROCLUB

I Los supermercados de Cotagro e
festejaron el dia del nino L

Durante el mes de agosto, el Dia del
Nifio se festej6 en el siper de Cota-
gro. En General Cabrera, General De-
heza y Las Perdices, los clientes de
CotagroClub que hicieran su compra
obtenian un cupén, y participaban
por el sorteo de 100 meriendas para
los mas chicos.

Ademas, durante toda la jornada del
sdbado 19, hubo degustaciéon de
Chocolatada Sancor, Postrecitos de
La Serenisima y tortas de la panade-
ria de Cotagro.

En el caso de Bengolea, los ninos
participaron poniéndole color a “Co-
tagrito”, el personaje de la Revista
Cotagro que ya es un clasico. Se sor- LN
tearon ocho juguetes, y se repartie-

ron golosinas durante la tarde del

sabado 19. '
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GENERAL CABRERA Rivera Alejandra Luis Oliva Mirta
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Andrea Andrea Maximo Rivera Guadalupe Alejandrina  Dagatti Laura
Balla Mario Tomas Rocio Rivero Estela M. Emilio Navarro Patricia v
Bodo Daniel Adelina Toledo José Emilia Coronel Romina '
Bruno Analia Maximiliano ~ Toledo Paola Celina LAS PERDICES !
Chesta Osvaldo Valentino Valek Belén Angela Centeno Gabriela Julian L N
De Falco Mailde Constanza Villegas Martina Emiliano Bongiovani Teresa Bruno A
Defilippi Jorge Olivia GENERAL DEHEZA Sanchez Olga Benjamin
Dema Roman Roman Toledo Patricia Emilia Oviedo Mabel Maria Emilia
Diaz Damiana Joel Arguello Susana Jeremias Taborda Olga lulian
Fajardo David Lisandro Tissera Gabriel Fransisca Centeno Miguel Valentin (
Fundacion Un Lugar Isaias Oyola Luciana Alejandro Parolo Yesica Ezequiel
Galvalisi lvana Facundo Suarez Maria Emilia Lola Torre Oscar Ciro
Garcia M. Laura Agustina Lascalea Liliana Mayra Sarmiento Mariel Jazmin

k Garello Gabriel Emilia Allende Alberto Agustin Castro Maria Victoria Nicolas
Gauna Judith del Valle Judith Mura Gisela Lisandro Andrada Silvana Valentina
Giachero Claudio Valentino Olmos Maria Santiago Llanes Victor Guadalupe
Giardini Susana Valentin Ferrero de Buffa Miriam Melina Zanotteli Marta Antonio
Gonzalez Elio Roman Chacén Gustavo Gina Romero Norma Lucia

| 4 Hirchfelt Walter Ignacio Cuello Patricia Sofia Caffaratti Adriana Agostina
Luna Estela Bruno Caudana Ernesto Marcos Tissera Rosa Milton
Luna Estela Cora Rizzo Esther Pedro Suarez Roberto Sofia
Mataloni Débora Fransisco Toledo Fernando Amparo Balmaceda Estela Luna
Mataloni Patricia Nicolas Clelia Eusebio Javier Salera Valeria Joaquin
Medina Maria Inés Lucia FassiLorena Esteban Bertone Mario Antonio
Moroso Maria José Irina Cavalchini Ricardo Facundo BENGOLEA
Ordonez Juana Luis Berta Lopez Abril Bertolotti Santiago
Ottani Norma Emiliano Heredia Mirtha Bautista Sachetto Santiago
Paredes Claudia Julia Quiroga Alejandra Francesca Salusso Eliazer
Pereyra Gisela Julio Chavarria Maria Bruno Lambertti Pilar
Ponce Eduardo Génesis Acevedo Olga Orlando Rivarola Agustina
Putero Nelson Nicolas Aguilera Marcelo Benjamin Quifonez Adolfina
Quevedo Jéssica Kevin Rizzo Facundo Santiago Alegre Priscila

Rappa Marcela Bautista Acevedo José Corina Cafaratti Angela
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ACA construy6 una planta para recuperar residuos
de silobolsas y envases agroquimicos

a4

La Asociacién de Cooperativas Argentinas
(ACA) construy6 en Caiiada de Gomez, San-
ta Fe, una planta para recuperar los resi-
duos plasticos del campo, principalmente
silobolsas usados y envases de fitosanita-
rios. De esta manera, da unarespuesta con-
cretay superadora para reducir la huella de
carbono de los silos bolsa que produce en
General Pico (La Pampa)Yy los fitosanitarios
elaborados en su planta de Campana (Bue-
nos Aires), a razén de unas 25.000 tonela-
das de CO2 por afio.

La planta, que esta operando desde el 20 de
julio, tiene capacidad actual para 7000 to-
neladas por afo, pero en tres anos llegara a
su rendimiento maximo. Demandé ademas,
unainversién de 7,5 millones de délares.

El director de Insumos Agropecuarios e
Industrias de ACA, Victor Accastello, en-
fatiz6 “la fuerte impronta ambiental que
posee la planta de reciclado, ademas de
la sustentabilidad social y econémica que
se esperadeella”.

"ACA invirtié 7,5 millones de délares en
este proyecto sin tener certezas de cual
serd el recupero de ello, pero si sabemos
que desde el punto de vista ambiental
hay un retorno importante para la Asocia-
cion, las cooperativas, los productores y
el ambiente en general, porque estamos
contribuyendo positivamente en la re-
duccién de la huella de carbono”, apunto.
Segun Accastello, la recuperacion de los
plasticos consiste, en primer lugar, en re-
colectarlos desde el campo y luego trans-
portarlos a la planta de tratamiento. En
segundo término, alli mediante los proce-
sos de trituracion, lavado, secado y extru-
sién se terminaran obteniendo pellets de
plastico recuperado que seran destinados
a otras industrias consumidoras.

Para optimizar la recoleccion el productor
deberia llevar los residuos plasticos has-
ta el acopio transitorio de la Cooperativa
para luego coordinar la logistica de envio
a la planta industrial. Para poder remitir
la materia prima a la planta de reciclado,
el productor debe tener los silos bolsa
plegados y barridos; mientras que los bi-
dones deben ingresar compactados y con
previo triple lavado.

En cuanto a la logistica para recuperar
los envases de fitosanitarios, si bien hay
una ley nacional adn falta el decreto re-
glamentario para que entre en vigencia.
“Estimamos que durante 2018 sera obli-
gatoria la recuperacién de envases de fi-
tosantitarios”, dijo Accastello.



en EL Aguila

Integrantes de la Juventud Agraria Coo-
perativista Mateo Barra se reunieron en
instalaciones del Centro Social y Depor-
tivo “EL Aguila”, oportunidad en que ana-
lizaron los temas proximos, y en particu-
lar, las actividades a desarrollar.

Entre ellas, se encuentran la realizacién
de una Muestra de la Primavera, Viaje So-

LONDRE
EUROPA

-
-

Reunion de la Mateo Barra

lidario a Santiago del Estero, entrega del
Cotagrito de Oro y la participacién en el
préximo Seminario Nacional de Juventu-
des a realizarse a fines de septiembre en
Huerta Grande, Cérdoba.

Durante la reunién, los miembros de la
JAC, se dividieron en grupos para trabajar
en detalles organizativos de las préximas

SY

CLASICA

PROGRAMA TU VIAJE HOY

Y PAGALO EN

3 ANOS'

SALIDA o5 DE AGOSTO DE 2018

actividades a concretar por los jévenes,
quienes provienen de varias localidades
de la zona donde la Cooperativa esta pre-
sente, como Las Perdices, General Dehe-
za, General Cabrera, Los Molles, Chucul,
Ucachay Elena, entre otras.

BLENCIA

COOVAECO

TURISMO
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El economista Juan
Manuel Garzén,
de Fundacion
Mediterrdnea, se
explayé sobre
macroeconomiay
mercado de granos.
El climatélogo Pablo
Mercuri, de INTA
Castelar, anticipé el
clima para la campana
2017/2018.

Y elingeniero Esteban
Riberi, que detallé los
costos de produccion de
soja, maizy mani para el
préximo ciclo.

Elmartes 5 de septiembre, 300 asociados
y productores agropecuarios se dieron
cita en EL Aguila para asistir a la tradicional
Charla de Climay Mercados, que todos los
anos Cotagro organiza con el objetivo de
brindar al sector informacién valiosa de
cara a la Campana siguiente.

En esta oportunidad, contamos con la
disertacion del economista Juan Manuel
Garzéon, de Fundacion Mediterranea,
que se explay6é sobre macroeconomia y
mercado de granos, el climatélogo Pablo
Mercuri, de INTA Castelar, que anticip6 el
clima para la campana 2017/2018, y el
ingeniero Esteban Riberi, que detall6 los
costos de produccién de soja, maizy mani
para el préximo ciclo.

El evento se enmarca dentro de los bene-
ficios de Cotagro Suma, el Programa de
Fidelizacién que busca premiar la conse-
cuencia de los asociados con la Coopera-
tiva a través de todo tipo de beneficios,
como capacitaciones, viajes técnicos
grupales, estadias, entradas para shows y
espectaculos deportivos, entre otros.

Esta edicion de la Charla tuvo la particula-
ridad de ser el escenario de presentacién

Charla de Clima y Mercados

Con 300 productores, Cotagro realizo otra
exitosa edicion

de la APP para smarphones de Cotagro,
creada con el objetivo de ampliar y me-
jorar los canales de comunicacién con
el productor agropecuario. Descargan-
do la aplicacion, los productores podran
encontrar los datos diarios de la pizarra,
noticias agropecuarias, acceder a promo-
ciones de insumos y seguros, a negocios
agropecuarios y comunicarse en tiempo
real con los representantes comerciales
de Cotagro.

La nueva APP estd actualizada permanen-
temente, es de facil utilizacion y total-
mente gratuita.

Costos de produccion

Alinicio de la jornada, el ingeniero Este-
ban Riberi realizé una breve charla sobre
los costos de produccion para la Cam-
pana 2017/2018, tomando como para-
metros la produccién en campo propio,
con una cotizacién de délar actual de
$17.23, para la compra de insumos, y
futuro a $19.97 para la venta de granos;
y estimando precios de soja a USS 254/
tn (mayo 2018), maiz USS 144/tn (julio



2018)y mani USS 750/tn.

En el caso de la soja, no hay demasiadas
diferencias en costo respecto a la campa-
fa anterior: hablamos de 5524 pesos por
hectarea, un 2 por ciento mas interanual,
teniendo en cuenta el costo del ciclo an-
terior en 5415 pesos.

En lo que respecta al maiz, la diferencia
es un poco mas notable, en el orden del
23 por ciento, con un costo de $7767 en
comparacién con los 6297 de la campaiia
pasada.

Por Gltimo, en mani el costo es de 35 por
ciento mas que el afo pasado, cuando el
precio de la hectarea fue de 10.142 pe-
sos. En esta oportunidad y bajo estos pa-
rametros, podria rondar los 13702 pesos.

Clima: ano neutro y administracion
de las cuencas

A su turno, el ingeniero Pablo Mercuri, Di-
rector del Centro de Investigacion de Re-
cursos Naturales del INTA Castelar, brindé
una disertacion titulada “Campaiia 2017-
18: Tomando decisiones climaticamente
inteligentes”.

“Este serd un afo neutro, lo mas probable
es que el clima se maneje dentro de los
valores normales”, comenz6 diciendo el
especialista. “Esto, para el sur de Cérdo-
ba afectado por el exceso de lluvias de la
campanfia anterior es una buena noticia,
pero no tanto para las regiones afectadas
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por el déficit, como el norte de Cérdoba.
Se puede decir que es un afio desafiante”,
planted.

En cuanto a la temperatura, los pronds-
ticos trimestrales indican graduacion
superior a la normal para el inicio de la
primavera, y en lo que respecta a granizo,
si bien “siempre hay, en toda campana”,
segln Mercuri este afo al ser neutro, sera
mas disperso.

A los productores especificamente, les
recomendo, en base a esto, diversificar
riesgos sembrando en distintas fechas
y lotes, tomando seguros o apelando a
cuestiones financieras que ayuden.
Otra cuestion importante de la diser-
tacion del climatélogo fue el tema de
la administracion de cuencas. “Esto es
clave, porque como productores somos
también responsables de la sosteni-
bilidad. Hay gente que no sabe a que
cuenca pertenece. Hay que ocuparse
colectivamente de administrar el agua.
El clima es poco flexible, pero a la cuen-
ca podemos trabajarla”, sefialo.

Mercado de granos: ¢vender o
guardar?

El Licenciado en Economia Juan Manuel
Garzén, economista jefe del Instituto de
Estudios Sobre la Realidad Argentina y
Latinoamericana (IERAL) de la Funda-
cién Mediterranea, brindé una charla
sobre “Macroeconomia y Mercados



Agricolas: Actualidad y Perspectivas”.
En relacion a la inflacién, Garzén pronosticd
una baja, tal como se vino manifestando en
los Gltimos meses. “EL gobierno esta tenien-
do éxito en bajar la inflacion. El escenario
mas probable es que la baja se consolide en
2018/2019. Este ano finalizariamos en el
orden del 22 por ciento, en tanto que el esti-
mativo para 2018 es de 15 por cientoy para
2019, del 8 por ciento”, precis6.

En lo que respecta al délar, descarta
cambios bruscos para posicionarse mas
bien en una suba lineal, con un délar a di-
ciembre estimado a $18,40 y a mayo, de
$19,50. En este sentido, resalt6 que es un
délar aln “barato” para los exportadores.
En cuanto a los precios internacionales
del cereal, Garzén destacé que la campa-
fa 16/17 cierra con importantes stocks
mundiales: 95 millones de toneladas de
soja y 227 de maiz. “Terminamos con
una campana que terminara siendo
“"buena” en Estados Unidos. Si bien la
demanda de China y de su area de in-
fluencia sigue muy activa, la abundan-
cia de granos mantiene (y mantendra)
los precios contenidos en lo que que-
da del ano. En 2018 veremos, entran a

APP de Cotagro

jugar Argentina y Brasil”, precis6.
“Localmente tenemos mucho grano no
vendido. No hay razones para demorar la
venta de soja, quizas si para demorar el
maiz, pero antes hay que cubrirse”, acla-
r6 Garzon a los productores asistentes en
relacién a la cantidad de cereal que ac-
tualmente esta guardado en los campos
y no se comercializa.

Para ensayar opciones de inversion y
riesgo, el economista ejemplificé una de-
mora en la venta de soja y de maiz seis
meses desde la cosecha, tanto para com-
prar délares como para invertir en plazo
fijo, obteniendo los resultados econémi-
cos posibles de cada opcion.

Respecto a la decision de siembra
2017/2018, Garzén destacé que “los
precios relativos favorecen al maiz
por efecto de los derechos de expor-
tacion”. Pero alert6 sobre dos desafios
importantes a resolver: "Administrar los
riesgos, es decir, discutir y fijar criterios
internos para decidir la venta de los
granos y, por otro lado, evaluar opcio-
nes de financiamiento. Hay lineas en
dolares atractivas. También en pesos a
tasa preferente”, finalizo.
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Consejeros y el Gerente General de Cota-
gro participaron, durante el mes de agos-
to, del Seminario de la Asociacién de Coo-
perativas Argentinas en Mendoza, evento
que nuclea a mas de 400 socios de todo
el pais. Al evento asistieron el Presidente

INSTITUCIONAL

Consejeros y funcionarios de Cotagro
presentes en el seminario de ACA

Ruben Borgogno, los consejeros Marcelo
Romagnoli, Heraldo Amione, Hector Gey-
monat, Adolfo Nicolino, Marcelo Crivello,
Fabian Grosso y el Gerente General Radl
Bossio.

Jornada
en Santa
Rosa

El 14 y 15 de agosto, en Complejo Vaca-
cional Coovaeco de Santa Rosa de Cala-
muchita, Jefes y Operadores Comerciales
de Cotagro tuvieron sus Jornadas Anuales
de planificacion y capacitacién junto a
Le6n Schocrén y Asociados.



Reunion

El Departamento Técnico Agrondmico de Co-
tagro junto a Rizobacter, organizaron en el mes
de agosto, una jomada sobre “Nutricion vege-
talde SojayMaiz",quetuvolugaren “ElAguila”.
Ante mas de 100 productores, el doctor e
ingeniero agronomo Gabriel Esposito, res-
ponsable de la Catedra de Cereales de la

Cotagro

DTA y Rizobacter

Universidad Nacional de Rio Cuarto, brin-
dé una charla de altisimo nivel académico
acerca de las pautas principales a la hora
de fertilizar estos cultivos.

Rizobacter, en tanto, presenté el nuevo
fertilizante Microstar PZ, que aporta mas
tecnologia de nutrientes.

Jornada sobre
nutricion

vegetal con
Rizobacter

estreno nueva fertilizadora

En busca de incorporar cada vez
mas tecnologia al campo, Cota-
gro adquirié nueva ferilizadora y
la estren6 en el campo del aso-
ciado Miguel Caffaratti e hijos,
de Sucursal Bengolea. La nueva
maquina, con sistema neumatico
de fertilizacién, logra una dis-
tribucién uniforme del producto
s6lido, obteniendo un coeficien-
te de variabilidad inferior al 10
por ciento; y evita fitotoxicidad.
Su capacidad es de 5.000 litros y
cuenta con un ancho de labor de
18 metros.



CULTURA ORGANIZACIONAL -

Cultura organizacional:
mision, vision y valores de Cotagro

Como toda organizacion, Cotagro tiene  través de la mision, visiény los valores. i
una cultura organizacional propia que, si  Estas son las bases de la cultura de Co-
bien siempre estuvo presente en elaccio-  tagro, la dotan de identidad y alinean la  /
nario diario de la Cooperativa, desde hace  motivacion y el enfoque de los colabora- l
un tiempo se materializé en palabras, a  dores en una direccién unificada.

Valores

Somos una
Cooperativa que
ofrece soluciones
integrales para la
vida del asociado y el
entorno en el que
esta inserta,
brindando productos
y servicios de calidad
que agregan valor a
través de procesos
eficientes y
sustentables.

Ser una Cooperativa
lider en su zona de
influencia en la
generacion de negocios
innovadores que
brinden ventajas
competitivas y ofrezcan
oportunidades de
integracion y de
agregado de valor.

Vision i

VALORES

Solidaridad y Trato lgualitario para con nuestros Asociados, Empleados, Clientes,
Proveedoresy Comunidad en general.

Respetoy Promocidn de los derechos humanos y laborales en nuestra drea de influencia.

Democraciaen la eleccion de nuestras autoridades.

Responsabilidad sobre nuestro impacto social, ambiental y econémico, siempre en la
bisqueda de unarentabilidad sustentable.

Liderazgo Empresarial, Social y Cooperativo.

Honestidad y Transparencia en nuestro desempefo, lo que genera la maxima
confiabilidad en productosy servicios.



Asociados y productores de Cotagro

de capacitacion técnica por Estados Unidos

Asociados y productores que traba-
jan con Cotagro, de la mano de Coo-
vaeco Turismo, viajaron al 27° Viaje
de Capacitacion Técnica a Estados
Unidos coordinado por el Ingeniero
Mario Bragachini, visitando el Farm
Progress Show.

Durante 15 noches, Gustavo Per-
lo, Néstor Perlo, Flavio Bertola (Rio
Cuarto), Nicolas Tarico (Elena), Emi-
liano Sacco (La Carlota) y Juan Pablo

Terrier (Las Perdices), junto al resto
de los productores, realizaron reco-
rridas por campos, Universidades,
fabricas lideres de maquinaria y
feed lots y visitas a planta de pro-
ductos industriales en base a soja,
a criaderos de cerdos y tambos.
Ademds, tuvieron tiempo para es-
parcimiento recorriendo tres de las
ciudades turisticas mas importan-
tes de Estados Unidos: Chicago, San

Francisco y Las Vegas.

“Viaja con los que saben”, es la sin-
tesis de la invitacién que formulan
el organismo técnico y la operadora
de turismo especializada en viajes
de capacitacién agropecuaria. En
medio siglo de tours ininterrumpi-
dos —ni adn en el peor afo se sus-
pendi6- participaron mas de 2.100
productores, técnicos y empresarios
argentinos.
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Enrique Enize, de Novitas,

disert6 sobre mercado de granos

El licenciado Enrique Erize, de
la consultora Novitas, pasé por
Cotagro Agencia Rio Cuarto para
brindar una capacitacién sobre
Mercado de Granos a 25 asociados
de esa zona y de Chucul. Durante
mas de dos horas, el especialista
hablé de como viene el mercado
para los préximos dias, y qué pue-
de esperarse con los precios del
maiz, la soja y el trigo.

En cuanto al maiz, Erize hablé
del crecimiento de la variedad
de segunda en Argentina y en
Brasil (pais en que se produciran
este afno 60 millones de tonelea-
das, contra 30 del de primera) y
de la necesidad de que las poli-
ticas gubernamentales locales
permitan acrecentar la demanda
de este producto, para que eso
se traduzca en un incremento de
la superficie sembrada. De he-
cho, en nuestro pais se siembran
20 millones de hectareas de soja
contra 5 de maiz. En lo que res-
pecta a soja, destacé la eficiencia
productiva de Argentina, pais al

que calific6 como “imbatible” en
la produccion de este cultivo “adn
con retenciones” y para expli-
car los fundamentos bajistas del
mercado, apunt6 no a la caida de

consumo sino al crecimiento de la
produccion. No obstante, Erize no
cree que “tengamos una soja por
debajo de 200 USS$ en Argentina
en mayo”.
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Cistian Pistone, presidente de la Mateo Baridmtata el en:rwir.:"if Wotagrito de Oro a Pablo “Cholo” Guinazu

El"Cholo"”de Oro

El cabrerense Pablo Guinazd,
Cotagrito de Oro 2017

ganador del

El futbolista cabrerense Pablo “Cholo” Gui-
nazu recibi6 el Cotagrito de Oro, distincién
que anualmente entrega la Juventud Agraria
Cooperativista "Mateo Barra” de Cotagro a
personas y entidades que se destacan en la
region.

En esta oportunidad, los valores que pro-
mueve el "Cholo" dieron basey sustentoa la
merecida entrega, de manos del presidente
de laJuventud, Cristian Pistone.
Autoridades de la Cooperativa, asociados,
empleados, asesores externos, proveedores,
allegados, amigos y vecinos de esta ciudad
se dieron cita en el Teatro Municipal Socie-
dad lItaliana para colmar las instalaciones
y asistir a la tradicional entrega, proxima a
cumplir sus 50 anos.

73 aios de Cooperativismo

Este 1 de septiembre, Cotagro cumpli6 sus
73 afos de vida y como cada afio, una sefie
de actividades se realizaron para mantener
vigente la tan importante fecha.

Al inicio de la velada, fue recibida la reina
saliente de la Juventud Agraria, Natalia Mor
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setto, quien arribé al escenario acompariada
del miembro de la Juventud Mateo Barra y
del Consejo Central de Juventudes de ACA,
Leandro Monetti. Durante su reinado, Nata-
lia particip6 en el certamen de eleccién de
reina del Consejo Central de Juventudes de
ACA y fue consagrada soberana de la enti-
dad juvenil con el agregado de que el orga-

N DI PR 2 a la corona a la nueva soberana Karen Buffa

nismo de jévenes de ACA ha decidido que
va no elegird mas a su reina anual De esta
manera, Natalia Morsetto pasa a ser la Gltima
reina de las juventudes de ACA, cerrando un
ciclo de més de cincuenta arios de historia.

El presidente de la JAC Cristian Pistone,
acompanio luego a la nueva soberana, KKaren
Buffa. En pocos dias més, la Juventud asistira

rega de mencion especial aANeliRiiZ
e

en gran nimero al Seminario del Consejo
Central de Juventudes en Huerta Grande,
donde tendrédn lugar capacitaciones, mo-
mentos para compartiry mucho aprendizaje
para cada uno de los jovenes.

"Hacer simplemente lo que hay que
hacer”

Luego, miembros de la Juventud en-
tregaron una mencion especial al
joven de General Deheza Axel Ruiz,
quien encontrd en su ciudad mas de
$70 mil y lo devolvié a su duefio in-
mediatamente. “"En tiempos de so-
breabundancia de mensajes, redes y
de historias que rapidamente se su-
perponen y olvidan, algunas todavia
quedan y los avances tecnolégicos,
no pueden reemplazarlas. Por ello
deben ser expuestas, impulsadas por
los valores propios de una juventud,
muchas veces vapuleada, desmere-
cida y hasta maltratada”, sefialé Juan
Garafulic, de Asuntos Sociales de Co-
tagro, al presentar el premio.

“Este joven de Deheza incurrié en la
accion simple de hacer... lo que de-
bia hacer. Encontré dinero y simple-
mente, los devolvié a su duefio. Qué
increible, ¢no? Tan simple y contun-
dente como eso”, agregé6, y dio inicio
a un caluroso y emocionado aplauso.
En sus palabras, Axel sélo repitié
que lo que hizo lo aprendié de sus



padres, quienes les ensefaron esos
valores. "Preferi hacer eso ya que es
lo que debia hacer”, agreg6.

"“Cholo"” de oro

"Chopin, Napoleén, Transito Pereyra,
San Martin, Gardel, mi nona Rosa,
Goya, Juan Lacoste, Berto De Michiel,
Gabriela Fessia, Jesds el Nazareno,
Luisina Brando, Adolfo Cambiasso,
el gallego Pérez, Leguisamo, Oria-
na Falacci, Juan Marchisio, Atilio
Odetti, Isabel Rosso nuestra prime-
ra reina que hoy estd cumpliendo
anos... Mas grande o mas chica, mas
reciente o mas lejana, en curso o ya
terminada, todos somos parte y to-
dos, absolutamente todos, tenemos
una historia. Y los fenémenos... el
viento, la brisa, sequia, inundacion,
granizo, huracanes, la nieve, un tor-
nado, el zonda, un ciclén, la helada,
el vendaval, untifén...Y en ese rapi-
do y repentino conteo nos pusimos
a sonar que estdbamos en un teatro
y decidimos en el suefio que debian
actuar un fenémeno y una historia”,
adelant6 el locutor, conduciendo a
la presentacién de un personaje es-
pecial en la piel de Marcelo Urquiza
que entre luces, humo, fotos y mu-
sica, acrecenté la vigilia hasta que
lleg6 el gol conquistado por quien
en instantes recibiria el Cotagrito
de Oro, previo anuncio tradicional
estridente que sacudi6 cada rincén
del Teatro Municipal.

{l piel de Marcelo Urquiza

Saludos con historia

Ya con el Cotagrito en mano, Pablo
"Cholo” Guinazl recibié sorprendi-
do el saludo telefénico de Paco Ca-
basés, el hincha mas reconocido de
Talleres, quien a sus 101 afos, alabé
las virtudes dentro y fuera de la can-
cha del volante cabrerense.
Después, el "Cholo” eligi6 a cinco
escuelas cabrerenses para destinar
la ayuda de $50.000 que Cotagro
le obsequié por su merecida distin-
cién. Y emocionado junto a su madre
Gladis y sus dos hermanos, emiti6 un
claro, breve y contundente mensaje
desde la humildad, la perseveran-
ciay el compromiso, luego de mirar
dos videos con saludos de quienes
lo quieren y lo respetan, familiares,
amigos, dirigentes y companieros.
“"Amo jugar al fatbol, juego a la pe-
lota porque lo siento de corazén y
lo llevo en el alma. EL fatbol me ha :
dado todo, muchas tristezas y ale- | 7\ EL"Cholo® juntoa su madre
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EL “Cholo” juntoja su madn!a, directivos de Cotd A, nrantesyeltnateo Barra

Firmando autografos;

Y i

grias, que tuve la suerte de com-
partir con familia y amigos”, dijo el
"Cholo"” cuando recibi6 su premio,
y agradeci6 a sus padres, hermanos
y amigos, segln él “pilares” de su
vida, quienes le inculcaron los valo-
res que hoy la Cooperativa resalta
en éL

“Lucho cada dia para que haya mas
Axel, te felicito maestro, necesita-
mos mas gente como vos”, sehalé
Guinazd sobre Axel Ruiz. Luego,
expres6: "No hay satisfaccion mas
grande que llegar a mi pueblo y
abrazar a la gente”, al tiempo que
bregé por “ayudar al que tenemos
al lado”. "Agradecerles de corazon,
aca tienen a un simple servidor del
pueblo como ser humano, y pedirles
que sigamos haciendo un General
Cabrera, General Deheza, Carneri-
llo mucho mejor, porque siempre se
puede mas”, cerro.

Finalizado su discurso, saludé con
paciencia y excelente predisposi-
cion a todas las personas presentes
en el teatro, firm6 cada autégrafo
que se le pidi6, se sac6 todas las fo-
tos y selfies posibles desde su enor-
me generosidad.

Y después... después dejé el escena-
rio para seguir tocando rapidamente
la pelota. Se fue como vino, confun-
dido entre la gente, como uno mas,
como siempre.
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Asociados y técnicos de Cotagro

con excelente desempeno en el concurso del
rendimiento de mani

EL 24 de agosto, el Centro de Inge-
nieros Agronomos de General Cabre-
ray Zonay Basf, entregaron los pre-
mios del 20° Concurso de Maximos
Rendimientos en Mani. Al igual que
todos los anos, asociados y técnicos
de Cotagro obtuvieron excelentes
resultados, lo que les permitié estar
dentro del top 10.

En relacién al premio obtenido junto
a la firma Roberto Pressacco e hijos, la

r
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ingeniera Gabriela Tallone senalé: “Es
el tercer afio que ganamos. EL mani
se sembr6 a 25 KM al sureste de Ge-
neral Cabrera, con la misma férmula
que nos llevé a ganar el ano pasado:
un lote que hacia 20 afios que no te-
nia mani, mucha tecnologia aplicada,
eligiendo el momento oportuno de
arrancado, con una labor técnica de
mucha calidad y con la ayuda de las
lluvias”, dijo.

Concretamente, el mani se sembré
el 18 de octubre, se arrancé el 14 de
abrily se coseché el 24. Este afio tuvo
la particularidad de que hubo lluvias
de 150 milimetros que demoraron
el arrancado. Sin embargo, el resul-
tado fue un éxito. "En promedio, el
lote obtuvo 52 quintales, lo cual es
un rendimiento impresionante, te-
niendo en cuenta que el promedio no
pasa los 32/35 quintales”, agreg6.

Asociado Sucesion de Roberto Pressacco / Ingeniera Gabriela Tallone 6.083 kg/ha Lote ubicado a 25 km al sudeste de Gral. Cabrera
Asociado Podversich Alvaro / Ingeniero Cristian Alfredo Conci 5.200 kg/ha Lote ubicado a 17 km al noreste de Ucacha
Asociado Victor Borgogno / Ingeniero Esteban Bertorello 4.944 kglha Lote ubicado 25 km al sur de Villa Valeria



Controlde
plagas

También en el mes de agosto, se
realiz6 en Sucursal General De-
heza una Charla sobre Control de
Plagas, de la que participaron 25
asociados de Cotagro. Disertaron
los ingenieros Emilse Laurella, de
Dow Agrosciences y Gustavo Cau-
dana, del Departamento Técnico
Agronémico de Cotagro.

El pasado jueves 24 de agosto, en Agencia
La Carlota, tuvo lugar una reunion técnica
de la que participaron 48 productores y
asociados de Cotagro, de la zona de Car-
lota, Viamonte y Alejandro Roca.

En la reunion disert6 el Licenciado en
Ciencias Meteorolégicas German Matias
Heinzenknecht sobre el panorama que se
avecina en los préximos meses. En tanto,
elingeniero Agronomo Esteban Riberi de-
talld los costos produccion para campana

Charla sobre siembra de mani
en distintas sucursales

Durante el mes de agosto se rea-
lizaron una serie de charlas sobre
siembra de mani en los centros
Chucul, Charras, Las Perdices y Ben-
golea, de las que participaron cerca
de 100 productores.

Entre las tematicas que se trataron,
estuvieron las promociones y finan-
ciacion para la siembra de este afo,
la situacion de las semillas y la pers-
pectiva de los mercados internaciona-
les para este producto, ademas de los
costos de produccién y los insumos
para la siembra.

Desde Cotagro, participaron el Jefe
del Departamento Mani Confiteria, EL-
vio Cerutti, el Jefe del Departamento
de Produccion Agricola Fabian Girau-
do, el ingeniero Juan Sanchez y el in-
geniero agronomo Esteban Riberi.

Jornada Técnica
en agencia La Carlota

2017/2018, y el Coordinador Luis Crotta
brind6 un pantallazo sobre los avances de
la distribuidora YPF de Cotagro, proxima a
inaugurarse en la localidad.

Por ultimo, el Secretario de la Asociacion
de Productores Patricio Kilmurray, junto al
encargado de seguros La Segunda (Agen-
cia La Carlota) Juan lfiguez, comunicaron
la asociacién de La Segunda junto a Las
Asociaciones de Productores CARTEZ y
sus beneficios.



Cotagro
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nuevamente destacado por La Segunda

El Grupo Asegurador La Segunda pre-
mié una vez mas a su G20 -los 20 pro-
ductores con mejor desemperio en el
ejercicio comercial Julio 2016/Junio
2017, entre los que se encuentra Co-
tagro, en el segundo puesto, tres mas
adelante que en 2016-, con un viaje a
Uruguay para ver a la seleccion Argenti-
na en las Eliminatorias Sudamericanas
para el Mundial de Rusia 2018.

Este viaje se constituye como la previa
de una experiencia increible, ya que
los productores de La Segunda se en-
cuentran también en carrera para viajar
al Mundial 2018 en el marco de su un
innovador Plan de Ventas llamado "Las
10.000 Millas. Camino a Rusia”.

Con un 4,67% de cuota del mercado, La
Segunda se posiciona entre los 10 mejo-
res Grupos Aseguradores del pais.




El Departamento
Técnico Agronémico
de Cotagro realizé
ensayos para

comparar las
variedades de soja.
Repaso de los
resultados.

¢Quesojasembrar
en la proxima campana?

Desde el Departamento Técnico
de Cotagro se lleva a cabo, desde
hace dos afos, una "mini red” de
ensayos a campo de variedades
de soja. Decimos que es una "mini
red” porque se repite el mismo es-
tudio en varias localidades al mis-
mo tiempo, lo que genera datos
locales para las distintas zonas y
ademsas, le da mayor consistencia
a los resultados. En las pruebas
participan materiales que la Coo-
perativa multiplica y vende de los
semilleros Don Mario y Nidera,
que son los principales a nivel na-
cional en cuanto a investigaciény
venta de semilla.

El propésito de estos ensayos es
generar informacién que sea de
utilidad para el productor agro-
pecuario a la hora de decidir qué
soja sembrar. Desde hace ainos
hay una variedad que domina el
mercado en cuanto a area sem-
brada en nuestra regién que es
la Nidera NA 5009. Sin embargo,
los resultados muestran que hay
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Departamento Técnico Agronémico
Cotagro CAL

otras variedades que han ido apa-
reciendo y que la igualan o hasta
superan en rendimiento, y que en
algunos casos ademas, tienen ca-
racteristicas genéticas que ofre-
cen soluciones en el control de
insectos (Intacta) y de malezas
como en el caso de las variedades
STS.

Localizacion de los ensayos

En el dltimo aho los ensayos se
llevaron a cabo en General Cabre-
ra, General Deheza, Charras, Las
Penas Sud, Alejandro Roca y Ele-
na, aunque en esta dltima la siem-
bra no se pudo cosechar debido a
que sufrié danos por granizo, por
lo que no se obtuvieron datos.

En el siguiente cuadro figuran las
fechas de siembra de cada uno
de los ensayos. Este es un dato
muy importante a la hora de ver
los resultados, ya que es una de
las variables de manejo més im-



portantes en el cultivo de soja,
por su gran incidencia en el ren-
dimiento.

Las variedades participantes fue-
ron: de Don Mario DM 4913, DM
4915 IPRO STS y DM 5351, y por
parte de Nidera NS 4955, NA 5009
y NS 5258.

Resultados

En este primer grafico vemos el rendi-
miento promedio de cada variedad en
todos los ensayos. EL nimero que aparece
en la parte superior de cada barra es el
rendimiento en quintales por hectarea de
la variedad sefalada debajo de la misma.
Como se puede apreciar, la que mejor
comportamiento mostré este afo es
DM 5351, que tuvo un promedio de
33,1 quintales por hectarea. Esta varie-
dad super6 a 5009 de Nidera —su com-
petidor directo- por 2,2 quintales en el
promedio, 0 sea un 7% mas.

La segunda mejor posicionada fue DM
4915 Ipro STS, muy pareja con la ante-
rior, pero que ademas tiene dos cuali-
dades muy (tiles: tecnologia Intacta, lo
que simplifica el manejo de orugas des-
foliadoras; y es STS, lo que permite uti-
lizar el herbicida Ligate que tiene una
excelente performance en el control de
malezas de hoja ancha y de gramineas
anuales, algunas de ellas resistentes o
tolerantes a glifosato y un verdadero
dolor de cabeza en muchos lotes.

A continuacién de estas performances
lideres siguieron en orden decreciente
el resto de las variedades, NS 4955, NA
5009, NS 5258 y DM 4913.

QRio Cuarto

Rendimiento en quintales

por hectarea

Q Las Pefias Sur
Villa Maria

‘gGeneral Deheza
9 neral Cabrera

@ arrs Localizacion
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Resultad localidad
esultados por localida General Cabrera

En los graficos vemos los resulta-
dos de los ensayos en cada locali-
dad.

En General Cabrera no se observa-
ron demasiadas diferencias entre
las variedades, pero la de mayor
rinde fue NS 5258 seguida muy de
cerca por DM 5351. 15
En General Deheza, en cambio, DM5351 DM4915 NS4955 NAS009 NS5258 DM4913
hubo dos variedades que se desta- Ipro STS

caron por sobre el resto: DM 5351y
DM 4915 Ipro STS.

En Charras, la soja que gané el en- General Deheza
sayo fue la Nidera NS 4955 con
29,4 quintales por hectarea, que-
dando en segundo lugar Don Mario
5351 con 27,9.

El de Las Pefas Sud fue otro ensa-
yo que resulté muy parejo: hay 1,5
quintales de diferencia entre la
5009 -que fue la que mas rindi6-, y
DM 535 1, que fue la que menos. Alli DM5351 DM4915 NS4955 NA5009 NS5258 DM 4913
en segundo lugar qued6 NS 5258. loro 5TS

Por altimo, en Alejandro Roca, la e
variedad DM 4915 Ipro STS estuvo
muy por encima del resto logran- Charras
do 42,6 quintales por hectérea. Las
demas casi no se sacaron ventaja,
pero hay que decir que la segunda
fue NS 4955 con 38,8 quintales.

Rendimiento en quintales

por hectarea

Rendimiento en quintales
por hectirea

Consideraciones finales

Rendimiento en quintales
por hectarea
(=Y

. . M5351 DM4915 N NA5009 NS5258 DM 491
En base a los estudios realizados, OM 3351 | DM 4915 | N54955 5009 525 4913

se puede concluir que si bien DM Ipro 5TS

5351, DM 4915 Ipro STS y Nidera

NS 1.4955 son las que se subieron al Las Pefias Sud
podio teniendo en cuenta el pro-

medio de todos los ensayos, las
otras variedades tuvieron buenos
desempefios también. No podemos
afirmar que ninguna de estas sea
“"mala”, sino que se trata de encon-
trar la variedad adecuada para cada
lote y fecha de siembra.

Los semilleros trabajan permanen-
temente en la bdsqueda de varie-
dades que superen a las actuales Ipro 5T5
y ano tras ano ofrecen nuevos
materiales de distintos ciclos que
ofrecen mayores rindes y nuevas
tecnologias, como las menciona-
das Intacta y STS. En este sentido,
es importante estar a la vanguardia
y utilizar siempre la mejor opcién
para cada lote. Para eso es necesa-
rio conocer los nuevos materiales
que ofrecen los semilleros y esa
es la motivacién por la cual el De-

e ot 15
Eartamentol'_l'ecmco Agronémico de DM 5351 DM4915 NS4955 NAS5009 NS5258 DM 4913
otagro realiza estos ensayos. o STH

Rendimiento en quintales
por hectarea
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Las Recetas de Cotagro

Tres platos rapidos
con specialities

DIFICULTAD
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BUDIN DE POROTOS Y ZAPALLO

Preparacion

* Cocinar los porotos y todas las verduras
hasta que estén tiernas. Colar.

* Pasar todo por la procesadora.

* Incorporar los huevos y el queso rallado.
* Mezclar bien y volcar la preparacion en
una fuente de horno.

* Cocinar en horno moderado hasta que
esté levemente dorado.

INGREDIENTES

-2 a3 latas ge |,
LmteJas o entejas (1/2 Qg de

- 2 cebollag
- Acelte
-+ tazas de agun

-1 cubito de caly
0 de v,
-sal, Plmlenty eréiuras
- & papas
i PergLL fresco pleado

GUISITO RAPIDO DE LENTEJAS
(4 personas)

Preparacion

* Abrir las latas de lentejas o hervir las secas.
* Picar las cebollas, saltearlas en un poco
de aceite y agregar las lentejas.

* Incorporar el agua, el cubo de caldo, sal,
pimienta, y las papas peladas y en cuar-
tos. Cocinar hasta que las papas estén
listas incorporando algo mas de caldo si
fuera necesario.

* Servir solas o espolvoreadas con perejil.

INGREDIENTES

-2 bevevxjevms medianas

~ Acelte

_1 cebolla

_ 4 tozo e Aoz
_ 5 tozas de caldo

-sal pwmwwta

= 4 tomates }:entas

_ 1 Lok de garoanzos

CAZUELA DE GARBANZOS Y BERENJENAS
(4 personas)

Preparacion
* Pelar las berenjenas, cortarlas en ruedas y
saltearlas en aceite de oliva con la cebolla
picada. Reservar.

* Saltear el arroz en la misma cacerola, ba-
farlo con el caldo caliente, sal, pimienta y
cocinar 10 minutos. En ese momento incor-
porar las berenjenas, los garbanzos escurri-
dos y el tomate pelado en cuartos. Mezclar
con 2 tenedores, bajar la lama, yco lef
el punto del arroz.

* Servir con perejil fresco picada

v
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RESERVA AHORA PAGA EN MAYO 2018

g De Julio y Rivadavia - G | Cabrera, Cérdob
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“CAMPANA" CE ESCRIBE
COMO SUENA

ENTONCES CESCRIBO
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