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EDITORIAL

AMIGARSE CON LA TECNOLOGIA DE DATOS

Aunque a veces se piense lo contrario, el campo siempre ha sido un sector que
estuvo muy al dia con la incorporacién de las nuevas tecnologias, si bien en
general, esto se circunscribié mas al aspecto productivo, tanto en maquinaria
como en productos.

Ahora lleg6 el momento de hacer lo propio con la tecnologia de la informa-
cién. Puntualmente nos referimos a las herramientas digitales que permiten
una gestién agronémica mas eficiente, que tienen que ver con la integracion
de datos v, por consiguiente, con la toma de mejores decisiones. Se trata de
herramientas muy precisas y potentes que estan al alcance de la mano del
productor, que no tienen un alto costo (muchas son gratuitas) y cuya utiliza-
cién es sencilla de aprender.

El desafio es que el productor tome conciencia de la importancia de esta po-
sibilidad y se predisponga a integrarla a su quehacer productivo y comercial
diario. Hay que perderle el miedo: la herramienta digital es un vehiculo para
producir masy mejor.
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COTAGROCLUB

n el mes de junio, Cotagro

junto a Unilever organizaron

una particular promocion,

“Cotagro Solidario”, en la que
se beneficiaron los clientes y las
instituciones. Concretamente, se
sortearon seis carros con productos
Unilever y se entregaron $7000 en
mercaderia para que cada ganador
lo donase a una institucién de su
localidad.
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LAS PERDICES

Susana Galli - Donacién al Hospital

GENERAL CABRERA
Graciela De Soave - Donacion a Bomberos
Laura Bosso - Donacién al Ipea 291 (Agrotécnico)

BENGOLEA
Dina Carasso - Donacién al Jardin de Infantes Bengolea

GENERAL DEHEZA
Hugo Paulero - Donacién al Hospital
Maria del Carmen Mancilla - Donacién a La Guarderia Municipal

iCotagroClub premia a sus
clientes y celebra el amor!

En junio, Cotagro sorprendi6 a
Celeste y Pocha Rivera, conoci-
dos vecinos de General Cabrera e
historicos clientes de nuestro su-
permercado de Casa Central, con
una mesa llena de productos para
celebrar su aniversario de casados
n°60 jFelicidades!

iAgasajamos
apapaensu
dial

En el marco del Dia del Padre, Cota-
groClub en el sector consumo orga-
niz6 un sorteo que tuvo mas de 800
personas participando, entre redes
sociales y compras presenciales.
Los ganadores fueron:

LAS PERDICES
Sonia Elsa Haedo
Cristina Mojica
Ana Bottalico
Cami Gariglio

GENERAL CABRERA
Rafael Torres
Carolina Valek
Bettiana Lucer
Brisa Moine
Cande Ramirez
Estela Alovero
Cami Toledo

Elena Gil

GENERAL DEHEZA
Yesi Diaz
Alejandra Lujan
Vero Vignati
Laura Lavini
Silvina Cardozo
Delia Enricci

BENGOLEA
Silvia Nave

LOS MOLLES
Sergio Buffa

¢Todavia no nos seguis?
Buscanos como CotagroClub.
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Cotagro capacito a los
Continuadores de las empresas
agropecuarias familiares
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n junio, Cotagro realizé el
primer encuentro virtual
de capacitacion destina-
do a hijos de productores
agropecuarios que comercializan
con la Cooperativa, denominado
“Estrategias Comerciales para tu
Negocio”.
La capacitacion cont6 con la par-
tipacién de 50 j6évenes, quienes
a través de la plataforma virtual
Zoom, escucharon la disertacién
sobre Mercado de Granos del
economista Gonzalo Agusto, de la
Bolsa de Cereales de Cérdoba.
Ademas, el Jefe del Departamen-
to Granos Gerardo Moressi brind6
una pequena charla de costos, en
tanto que el Jefe del Departamen-
to Mani Confiteria Elvio Cerutti
hablé sobre el negocio del mani
y el miembro de la Mesa de Ne-
gocios de Cotagro, Facundo Riva-
rola, presenté algunas propuestas
comerciales.
Los préximos encuentros estan
previstos para el 21 de julio y el
18 de agosto, tendran también
modalidad virtual, y alli el eco-
nomista Gonzalo Agusto comple-
mentara la informacién brindada
sobre Mercado de Granos.
La idea de Cotagro es continuar
con este tipo de capacitaciones
para los continuadores el resto
del afio, abordando también otras
tematicas como finanzas, empre-
sa familiar y negocios ganaderos.
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Cotagro trabajajunto a
Fundacién Nodos en un
modelo de Excelencia
de Cooperativas

esde el mes de mayo, directivos y funcionarios de Cotagro

trabajan junto a Fundacion Nodos, de ACA, en el desarrollo

de diagnostico de excelencia en la organizacion.

En concreto, se trata de un mecanismo que permite autoe-
valuarse y obtener un puntaje, para evaluar qué tan excelente es la
Cooperativa en su quehacer diario, desde distintos puntos de vista
(liderazgo cooperativo, gestion integral, y resultados de cuadruple
impacto).

El objetivo de realizar este trabajo es incrementar la competitividad
y sustentabilidad de las Cooperativas, mejorando la calidad de ges-
tiény sus resultados.
Luego del diagnéstico, Cotagro procedera a la etapa de estableci-
miento de un plan de mejoras que apunten a un nivel de excelencia
cada vez mas grande.

FUNDACION

)( NODOS

CULTURA COOPERATIVA

Hoy mas que nunca,
ayuda mutuay solidaridad

Palabras de Ratil Bossio,
Gerente General de Cotagro

Esta claro que la pandemia nos toc6 a todos,
nadie quedé exento. Pero es innegable que el
golpe no fue igual de duro para todos los sec-
tores. Al campo, y por consiguiente a nuestra
cooperativa agroexportadora, nos encontré
bien parados, en una situacién econémica y
geografica relativamente alentadora.

La cosecha se pudo levantary comercializar;
las exportaciones pudieron continuar su
curso casi normal; las zonas en las que vivi-
mos en general fueron declaradas “blancas”
0 registraron muy pocos casos de coronavi-
rus. Nuestra Cooperativa sigui6 trabajando
y produciendo, pudimos cumplir con nues-
tros compromisos, todos los empleados re-
cibieron sus sueldos en tiempo y forma.
Pero en el pais no fue asi para todos.
Abundan en los diarios noticias de co-
mercios, emprendimientos, pymes y pro-
fesionales liberales que siguen sin poder
trabajar en regiones zonas altamente
afectadas por el Covid-19 y que, en algu-
nos casos, han tenido que cerrar sus puer-
tas. Comercios de 40 afios que han vivido
golpes de estado, democracias, crisis eco-
némicas y politicas de todos los colores
no han podido resistir al virus.

Esto nos obliga, como cooperativa, y como
productores agropecuarios cooperativistas,
a desviar la mirada mas alld de nosotros
mismos y poner en practica esos valores del
movimiento que tanto pregonamos, como
la ayuda mutuaYy la solidaridad.

Hoy muchas personas nos necesitan, y con
acciones concretas nosotros podemos ayu-
darlos. No podemos ser verdaderamente
exitosos si el que esta al lado la esta pasan-
do mal, y no hacemos nada para intentar
cambiar esa realidad.

En el mes del cooperativismo, los invito a
reflexionary a involucrarse.
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ACA Market

La tienda online del campo.

Promociones
exclusivas.

Consulta
precios.

Todos los
agroinsumos
del mercado.

\ —"&3_’_ £ -; p.t\\‘“ '.:
Lo que tu campo necesita a un click de distancia.

Cotagro esta con sus
Market

enA

a Asociacion de Cooperativas
lanzé, hace tiempo, ACA Mar-

ket, una la tienda online para el

gro a la que Cotagro se sumo,
compartiendo para los productores
los precios de agroinsumos que se
les ofrece en la Cooperativa, de to-

¢Como usar ACA Market?

D Ingresaa
https://www.acamarket.com.ar/

D Registrate, indicando que sos
asociado o productor de Cotagro.
Recorda que una vez registrado
podes acceder a la plataforma de
ACA Mi Campo. Una herramienta
que te permite seguir la evolucion
de tus cultivos y conocer tu lote al
detalle.

) iListo! Accedé al listado completo
de precios de insumos y promocio-

nes.

dos los tipos y marcas.

Ademas de los precios, con ACA
Market los productores podran ac-
ceder a promociones y descuentos
exclusivos las 24 horas de una for-
ma simple y agil.

Es interesante saber que, con esta

T 1§ s

M, ACAMarket

productos

aplicacion, el productor puede co-
menzar con la gestion de su nego-
cio, haciendo la reserva, y un asesor
de Cotagro lo va a estar llamando
para acercarle las mejores herra-
mientas para terminar la operacion.

-
s P0d0s Los insun

todas las! r
a un click"de di'Ca.

n linea con las tendencias
globales de tecnologia di-
gital al servicio del agro, la
Asociacion de Cooperati-
vas Argentinas lanzé la platafor-
ma digital de apoyo integral al
Productor Agropecuario llamada
“ACA Mi Campo”, que transforma
datos econémicos, biolégicos y
tecnolégicos en informacién va-
liosa para la toma de decisiones,
con el fin de alcanzar un esque-
ma productivo sustentable, me-
jorando resultados econdémicos
y preservando el ambiente.
En concreto, la aplicacién per-
mite realizar tareas de planifi-
cacion inteligente, monitoreo y
control de tareas y logistica de
cosecha.

Cada vez mas productores utilizan
"ACA Mi Campo”, lanueva APP e
para la gestion agropecuaria

“"Con ACA MI Campo podemos
ver los distintos ambientes de
los lotes y confeccionar la pres-
cripciéon de siembra y fertili-
zacion variables, y a partir de
datos satelitales, hacer un moni-
toreo de la salud de los cultivos
dia tras dia, ademas nos ayudara
a identificar de manera rapida
malezas, plagas y enfermeda-
des”, explicé el ingeniero Gus-
tavo Caudana, del Departamento
Técnico Agronémico de Cotagro.
Para los productores, descargar
la herramienta es totalmen-
te gratuito. Y desde Cotagro,
se capacité a los técnicos para
que asesoren a quienes quieran
sumarse y aprovechar la herra-
mienta.

INSTITUCIONAL

galaapp

® App Store

La experiencia del productor

Juan Pablo Terrier, asociado de Las
Perdices, conté a Cotagro cual fue
su experiencia utilizando ACA M
Campo. "La conoci cuando ya esta-
ba sembrando, con lo cual lo que
mas aprovecho es el registro de la-
bores. Lo que antes hacia en una li-
breta al llegar a casa, ahora lo hago
de manera sencilla con el celular
mientras estoy en campo: agendo
aplicaciones, siembras, movimien-
to de suelos, registro de ambiente,
variedad de semilla, entre otros
datos. Y a su vez, organizo fechas,
dosis, lotes y alguna observacion,
detalles que me sirven porque son
muchos aspectos a tener en cuen-
ta”, comento.



jEstas son las
mejores fotos
de la cosecha!

Apenas iniciada la cosecha 2020, Cotagro
organiz6 un concurso de fotos a través de
las redes sociales de las que participaron
asociados de las distintas sucursales y
agencias.

Se recibieron mas de 200 imagenes es-
pectaculares del trabajo del campo, entre
las cuales, se destacaron tres:

1° PUESTO: Nacho Garelli - Los Molles
2° PUESTO: Flia Bertola - Bengolea
39 PUESTO: Seba Giraudo - Gral. Deheza

Los ganadores se llevaron ricos vinos
como premio.
jGracias a todos los que participaron!

gra- Cooperadora del Hospital Rinaldo

‘ y ion y  Maino hicieron su aporte con resi-

\ biental  duos reciclables.
. S, Sucur-

General D izo la mas
reciente carga de silobolsas para
reciclar, con destino a la planta de
residuos de la Asociacién de Coo-
perativas Argentinas, en Cafada
de Gémez.
En total, desde que se lanzé6 el
programa a finales de 2017, lle-
vamos reciclados 122.320 kilos
de residuos del agro, entre silo-
bolsas y bidones.
Ademas de asociados de Casa
Central y Sucursales General De-
heza, Las Perdices y Los Molles,
entidades sociales como la Aso-
ciacién de Bomberos Voluntarios
de General Cabrera y Chucul y la
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Compras
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Nueva imagen en el Supery el Centro de

INSTITUCIONAL

Segu clando silobolsas
juntoa ados y entidades sociales

Este material, luego de su procesa-
miento, sera reconvertido a plastico
reutilizable para otras industrias.

otagro sigue remodelando
sus edificios, en esta opor-
tunidad el cambio de ima-
gen es en el Supermercado
y Centro de Compras de General
Cabrera.
Para brindar una atencién mas
personalizada y eficiente a nues-
tros clientes, el Centro de Com-
pras se sectoriz6 por rubros, re-
organizando principalmente el
sector de ferreteria.
También podras observar el nue-
vo diseno en el sector de chec-
kout del Supermercado de Casa
Central, que cuenta con 5 cajas di-
ferenciadas para agilizar aun mas
la compra.




un taller sobre cooperativismo

para chicos de la escuela primaria

finales de junio, Cotagro

lanz6 Recreo Cooperativo,

un taller sobre cooperati-

vismo dedicado a los alum-
nos de quinto y sexto grado de las
escuelas primarias de la zona, que
tiene como objetivo acercar la Coo-
perativa a la comunidad difundien-
do los valores del cooperativismo.
Dado el contexto de la pandemia
causada por el Covid-19, Recreo
Cooperativo funciona de manera
totalmente virtual, recreando los
valores y principios del cooperati-
vismo a partir de distintos juegos
interactivos en los que los alum-
nos podran participar junto a sus
familias y sentirse, a su vez, conec-
tados con su grupo a pesar de la
distancia social.
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Cada semana se propone un nuevo
desafio que se presenta en forma de
video, animada por un profesional
de la recreacion, el arte, el circo, y
ofrece actividades que ya no tienen
que ver con las pantallas, sino que
seran corporales, lidicas y de movi-
miento. La dinamica de cada juego
trae desafios que invitan a moverse
pero también a pensar y sentir. La
idea es que los chicos y chicas de-
jen entrar este “recreo” a sus casas
y que las actividades los inviten a
“salir por la ventana”, a respirar aire
fresco, a conectarse con otros.

Si bien en un principio la actividad
se localiz6 en General Cabrera, pun-
tualmente en las cuatro escuelas
primarias que funcionaran como
“pruebas piloto”, la idea es exten-

o
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derla progresivamente a todas las
localidades en las que Cotagro esté
presente, como la Cooperativa lo ha
hecho previamente con los Talleres
Itinerantes Cooperativistas.

Las producciones audiovisuales y
lddicas de los chicos que deriven de
los talleres seran publicadas en las
redes sociales de Cotagro, con un
trabajo final que se dara a conocer
en julio, el mes del Cooperativismo.
Pero ademas, el esfuerzo coopera-
tivo tendrd sus frutos, ya que cada
colegio que participe al final del
ciclo se llevara elementos muy ne-
cesarios para la comunidad escolar.
Para desarrollar la actividad, Cota-
gro conté con la asistencia de Fun-
dacién Nodos, la unidad de la Aso-
ciacién de Cooperativas Argentinas
dedicada a la capacitacion y la for-
macién cooperativista.

~/.opade|

i

etras de 10S valores
/ ‘ Cooperativismo!

(‘Qué valor

El objetivo es acercarse
ala comunidad a través
de juegos virtuales en los

que los chicos recrean los
valores y principios del
Cooperativismo.
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Certificacion de normas
Depto Mani Confiteria
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Gn atravesados por la

pandemia del Covid-19

que aqueja al mundo, Co-

tagro y su Departamento
Mani Confiteria, ha logrado con-
tinuar con todos los procesos de
Gestién de Calidad e inocuidad
Alimentaria de manera exitosa
En junio, los esfuerzos se dupli-
caron y el compromiso de cada
uno de los empleados rindi6 fru-
tos:

- Se logr6 la re certificacién de la
norma ISO 9001:2015, después
de tres dias consecutivos de exa-
men (8, 9 y 10 de Junio) de ma-
nera remota, realizada por el ente
certificador SGS, cumpliendo con
todas los requisitos pautados por
la norma y llegando a resultados
mas que optimos.

- Y continuando con las audito-
rias pautadas, se realiz6 también,
via remota, la extension del certi-
ficado de la Norma Internacional
de Seguridad Alimentaria: BRC,
cuyo resultado fue, una vez mas,
excelente.

Cada una de estas auditorias
implicé visitas virtuales a cada
puesto de trabajo, entrega de
documentacién avalando cada
requisito consultados a través de
los sistemas digitales propuestos
por la certificadora, conferencias
a todas la areas que no se en-
cuentran fisicamente en planta,
entre otras medidas.

BREVES

Cotagro, La Segunda

y otras cooperativas
auspiciaron una charla del
neurocientifico

Facundo Manes

Durante el mes de junio, junto a Grupo Asegurador La
Segunda y otras cooperativas amigas, Cotagro auspicié
la videoconferencia “Los desafios del dia después”, a
cargo del neurocientifico.

WORLDPEANUTMEETING.COM

WORLD PEANUT
MEETING

COTAGRO
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CAMPO

Fuente: INTA

Ing. Agr. Leandro Emmanuel Thur
Sucursal Chucul

Fertilizacion fosfatada de Trigo-Soja
en los Departamentos Juarez Célmany Rio Cuarto

n los suelos de la zona de los
Departamentos Rio Cuarto y
Juarez Célman se ven deficien-
ias de muchos nutrientes. Y la
fertilizacién, en este contexto, pare-
ciera responder mas a los costos que
implica antes que a otros aspectos
como los beneficios que otorga tanto
a nivel de rendimiento, la menor pre-
disposicion a plagas y enfermedades
y la mejor respuesta ante estrés hidri-
coy edlico.
En el caso del trigo, generalmente,
muestra deficiencia mineral de nitré-
geno (N), fosforo (P) y azufre (S), mien-

tras que por su lado, la soja tiene simi-
litudes en los dos Gltimos, ya que, el
primero se satisface en buena medida
por lo que aporta la fijacion biolégica
de Nitrégeno, sumado a los aportes
por el suelo.
Cuando un nutriente como Py S se
aplica en cantidades acordes a lo
que requiere la rotacién, se muestran
buenos valores de residualidad de los
mismos, esto quiere decir que perma-
necen en el suelo y pueden ser apro-
vechados por el cultivo subsiguiente.
Lo queimplica desde el punto de vista
de logistica y operatividad mejoras, ya
que disminuye el ndmero de aplica-
ciones.
Uno de los interrogantes mayores
planteados es la forma de fertilizacién
cuando tenemos mucho rastrojo en
superficie, ya que esto impacta en
la eficiencia de uso. Muchas veces
cuando las condiciones ambien-
tales presentan sequia y se
elige una aplicacién al voleo,

puede no resultar muy conveniente
va que el fertilizante queda atrapado
en el rastrojo, no disponible para que
la planta lo capte.

Si a esto le sumamos los escasos ni-
veles de P en la zona de menos de
10 ppm, vamos a creer que tenemos
una buena fertilizacion cuando en
realidad no es asi. En estos casos lo
conveniente es realizar la aplicacion
del fertilizante a la siembra de trigo,
en niveles que permitan una satisfac-
Cion de nutrientes por parte de la soja
también.

Dependiendo los niveles de P que nos
muestra bajo analisis nuestro suelo,
vamos a decidir el nivel de fertilidad a
aplicary la forma de hacerlo.

En la mayoria de los analisis de suelo
realizados en la zona de Charras, Chu-
cul, Paso del Durazno, Espinillo, Baigo-
rriay Carnerillo, las muestras enun 85
% no superan las 10 ppmde P.

Esto implicaria el siguiente razona-
miento, deberian aplicarse 35 kg/ha

P (Dosis Mantenimiento) + 17 kg/ha
(5kgx 10 ppma elevar = 50 kg/ 3 afos
= 17 kg/ano Dosis restitucion), el total
ascenderia a 52 kg/ha de P por afio
durante 3 afos. En términos de ferti-
lizantes disponibles corresponderia a
226 kg de Fosfato monoamonico (23
P), 260 kg Fosfato diamonico (20 P),
113 kg Fosfato diamonico (46 P).
Cuando se realiza una aplicacién en
términos de mantenimiento y resti-
tucién, se aconseja realizar la mitad al
voleo y la mitad como arrancador a la
siembra para facilitar la operatividad.
En el caso de solo tener que mantener
el nivel nutricional se puede optar por
hacerlo a la siembra para facilitar la
disponibilidad a la planta.

Pero, para realizar una correcta
fertilizacién en nuestra rotacion,
primero debemos saber qué rendi-
miento esperamos obtener y luego
en funcién de eso y de los aportes
del suelo, realizar los calculos per-
tinentes para saber qué cantidad de
fertilizante aplicar, la cual va a variar
dependiendo la fuente.

Por ejemplo, cultivos de trigo de 3000
kg/hay de soja de 3000 kg/ha extraen
engrano 31 kg/hade P (trigo 11 kg/ha
mas soja 20 kg/ha, Tabla 1). Si el suelo
presenta un nivel de P Bray de 8 ppm,
la recomendacién para trigo es de
17 kg/ha de P (Tabla 2), es decir que
se estaria extrayendo P del suelo por
sobre el P aplicado como fertilizante.
La dosis de fertilizante fosfatado a
utilizar deberia ser la suma de lo ne-
cesario para ambos cultivos. Por ejem-
plo, si el suelo tiene 8 ppm P Bray, la
dosis a utilizar seria de 34 kg/hade P,
equivalentes a 169 kg/ha de fosfato
diaménico (20 P) o 74 kg/ha (46 P) o
148 kg/hade MAP (23 P).Esta dosis de
P permite llegar a cubrir la extraccién
de P de ambos cultivos.

n rotacion a Soja,

/75 lkg MAP como arrancador. Chucul.

Tabla 1. Requerimientos nutricionales (absorcion total y extraccion en grano) para
3000 kg/ha de trigo y 3000 kg/ha de soja.

m Trigo 3000 kg/ha Soja 3000 kg/ha Trigo/Soja

Nitrégeno

Fosforo 15 11
Potasio 57 10
Calcio 9 1
Magnesio 9 5
Azufre 14 3

1 Necesidad indica cantidad total de nutriente absorbido.

2 Extraccion indica cantidad total de nutriente exportada en grano.

24
99
48
27
21

Kg P/ha

20
58

14

3 Las necesidades de N de soja son cubiertas en gran parte por la fijacién bioldgica de N.

39
156
57
36
35

90 59 240° 180 330 239

31
68
10

13

17

Tabla 2. Recomendaciones de fertilizacion fosfatada para trigo segun nivel de P
Bray y rendimiento esperado (Echeverria y Garcia, 1998).

Concentracién de P disponible en el suelo (mg/kg)

Kg P/ha
M [ Wenoss [ 57 [ 75 ] o-u | w133 5336 [ 36-20 |
2 20 15 13 11 9 7
3 23 19 17 15 13 11
4 27 22 21 18 17 S 19
5 31 26 24 22 20 18 L
6 34 30 28 26 24 22 17
7 38 33 31 29 28 25 2

Tabla 3. Recomendaciones de fertilizacion fosfatada para soja segtin nivel de P Bray y
rendimiento esperado (Adaptados de: Echeverria y Garcia, 1998).

Concentracion de P disponible en el suelo (mg/kg)

Ton/ha
2
2,5 21 17
3 24 20
3.5 27 22
4 29 25
4,5 32 28

Kg P/ha

15
18
20
23
25

13
16
18
21
24

17

11
14
16
19
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MATEO BARRA
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Fabiin Giraudo, actual
Jefe del Departamento
Produceidn Agricola de
Cotagro €5 designada
presidenie  del (L),
hasta 2003

ey

Comienza 3 entrega el

ELPresidente de La Juventud Mateo
Barra, comienza a participar de Las
Reuniones

de Consejo de Administraciin de
Cotagro

Juventud Mateo Barra: o
reunion con el CARy plan estratégico

a Juventud Agraria Coope-
rativista Mateo Barra, de
Cotagro, sigue trabajando
a toda marcha a pesar de la
pandemia, preparando su Plan
Estratégico a 2023, que repasa
los aspectos mas importantes
sobre los que la entidad traba-
jara a futuro, y que tienen que
ver con el fortalecimiento de
la red, la capacitacion, el reco-
nocimiento, la promocién del
cooperativismo, la eficiencia de
procesos, la formacion de diri-
gentes y la administracion de
recursos.
Ademas, durante el mes de ju-
nio, participaron en la reunién
virtual de la Comisién Aseso-
ra Regional con el objetivo de
contar cdmo es la relacién de la
agrupacion juvenil con la Coo-
perativa y con ACA J6venes. Alli
también relataron la historia de
la Juventud y mostraron cémo
viene trabajando.

18

De esta reunién, ademas de los
integrantes actuales de la Mateo
Barra, participaron dos ex miem-
bros: el presidente de Cotagro,
Rubén Borgogno, y el consejero

97

JUVENTUD AGRARIA
COOFERATIVESTA

2018

5 #os y se define la
VISION:Ser un espac a
innovadar para capacita

ver
Ls Produccién Agrope
cuaria  de manera
sustentable”

Marcelo Crivello, ambos dirigen-
tes formados en las juventudes
de nuestra Cooperativa; y Lucia
Nicolino, actual vicepresidenta
de ACA Jévenes.
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| veljugo. Calentary glasear los bu:ﬂr;es.

Procedimiento

- Tamizar la harina con el polvo de hornear
ylasal. Incorporar el azicary el coco.

- Mezclar los huevos con el yogur, el aceite,
la esenciay la ralladura. Agregar la mezcla
de ingredientes secos a los himedos y
mezclar.

- Aceitar los moldes de budin individuales
y llenarlos hasta las 3/4 partes. Hornear
15 minutos en moderado.

- El glaseado. Mezclar con batidor el azticar

Decorar con coco rallado o en escamas.




ES MOMENTO DE
PROTEGER AL MAXIMO
TUS GRANOS EN SILO BOLSA

GRA LES
)

COBERTURA

Incendio, rayo, combustion espontanea,
robo, vandalismo y malevolencia

2 oo

HIJO, éYA ESTAS ENAMORADO
OTRA VEZ?

NO MAMA, NO LLEGA EL
WIFI AL BANO...

COTAGRO

SUPER PROMO:

- Silo bolsa de 180 TN de
soja $0,14 por dia por TN
- Silo bolsa de 180 tn de
maiz $ 0,08 por dia por tn

ADEMAS
Comprando la promo Penta-
Silo 2020 obtenes un 20%
de descuento extra al
momento de asegurarlo.

Si lo llevas bajo la modalidad
PRESTAMO/DEVOLUCION
obtenés un 50% de
descuento extra.




