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EDITORIAL

SIEMPRE VOLVEMOS A APOSTAR

Algunos mas jugados que otros, los expertos en climatologia adelantan lo
que muchos productores ya viene previendo: este afno tampoco sobrara
agua.

En Cérdoba en los dltimos 100 dias llovié poco y nada, ajustando cada vez
mas los cultivos de invierno. Y, quizds como un regalo de cumpleanos para
la Cooperativa, quién sabe, la noche del 1 de septiembre registré algunas
precipitaciones, que estuvieron en nuestra zona de influencia promedian-
do los 20 milimetros.

¢Serd una senal para que las ruedas comiencen a girar? Tal vez si. Para
los cultivos de verano la situacion parece ser un poco mas esperanzadora,
pero ya sabemos que no sobrara nada.

Lo que si sabemos es que, aln en los contextos adversos, el campo vuelve
a apostar, como siempre, unay otra vez.

Adherido a la Asociacién de Cooperativas Argentinas
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Asegurd tu moto' en La Segunda: \

La Segunda Mega descuentos en seguro para motos con débito auto-%
i disfrutd de matico o trayendo un referido. Ademés, obtienen 10% de

descuento en una compra del super.
MEGCA DESCU ENTOS! Estard vigente hasta el 31/10.

ANIVERSARIO
DE LA COOPERATIVA!

CON DISTINTAS PROMOCIONES Y SORTEOS DESTINADOS A
LOS CLIENTES DEL SEGMENTO URBANO,
COTAGROCLUB CELEBRA EL NUEVO ANO DE
NUESTRA COOPERATIVA

GRUPO ASEGURADOR

lasegqunda

Sorteo del Dia de la Primavera:
Los clientes tienen doble chance de ganar: a través

' L%t W, de las redes sociales de @cotagroclub, participan por
a o un mini parlante, un combo de Fernet + 2 Coca Cola,
i y una picada. Y ademas, con la compra o pedido en el

U4

; k Coovaeco: ‘
) AHORRAGS;? U?_? ’ Posibilidad de ahorrar en délares con Coovaeco, para apli-
super desde el 8/9 pueden ganar tres parlantes y tres CON COQYAECO! " .  carloafuturos viajes. Sin letra chica, con el respaldo de una

picadas. jSe sortean el 21 de Septiembre! Atencién: re- v empresa de afios de trayectoria en el rubro turistico.

iGran oportunidad para los viajeros, para cuando se vuelva
a la normalidad!

N cordd que si estas aislado, en General Cabrera, General
ARlU ; Deheza o Las Perdices, tenemos servicio de delivery. .
MES AHWERS - Hacés tu pedido por whatsapp, y te lo llevamos a casa, 1
_‘ . con todas las medidas de seguridad.
-

ENESTE

IMPORTANTE
DE ACA SALUD!

Mientras dure el aislamiento preventivo obligatorio, las farmacias podran
dispensar medicacion con prescripciones médicas impresas emitidas por
Correo electronico o Whatsapp.

Para gue sea valida debe contener:

=

0

Las farmacias podran dispensar

|

S= medicacién con prescripciones
$
‘%‘__..%'é%é médicas impresas emitidas por Noml?re . . Fecha de
. %:E_";’"'E- whatsapp o correo electrénico. y Apellido Prescripcion
Super descuentos del Centro de Compras: == .
g > . - = . Noamero Datos del
-10% en articulos de calefaccion (estara vigente hasta — 00/6 jConsultar las condiciones! de Afillado. ° < O RIS
el 31/10 o hasta agotar stock). e -1
\ S I d ,::'Er?t"iiacc;gn - ol y los mismos datos
A Y e de la prescripcion
L) ca a u Prescriptas | P e

tradicional.



AGROCONFERENCIA 2020

EL productor agropecuario como empresario

y la situacion complicada de las lluvias
para la campana 20/21

L 1 de septiembre, justo el dia
del cumpleanos nimero 76
de Cotagro, casi 400 produc-
tores agropecuarios asistieron
a la Agroconferencia 2020, un clési-
co de la Cooperativa que este ano,
en virtud de la pandemia provocada
por el Covid-19, se desarrolld de
manera integramente virtual.
Esta charla es organizada todos los
anos por Cotagro Suma, el Programa
de Fidelizacién con el que la Coo-
perativa premia el compromiso de
sus asociados. En esta oportunidad,
tuvimos a dos importantes diser-
tantes, Diego Palomeque y Carlos Di
Bella, que, cada uno en su rubro, inten-
taron echar luz sobre las claves a tener
en cuenta para la Campana que se
avecing, aportando informacion preci-
sa y de calidad, para que el productor
pueda tomar las mejores decisiones.
A continuacién, compartimos los
conceptos clave de cada una de

las disertaciones, que estuvieron
moderadas por el Gerente Gene-
ral de Cotagro, Radl Bossio, quien
agradecio a los asistentes el masi-

vo acompafnamiento y los invit6 a
conocer mas los productos y ser-
vicios agropecuarios que ofrece la
Cooperativa.

Pasal O Dorvsho es2d hablando...

Diego Palomeque

“Campaiia 20/21: el margen no estd en el lote,
estd en financiarse correctamente”

s contador Publico, fue Ge-
rente de Cargill en el periodo
1998-2008, Board Member
y Chief Financial Officer de
MSU desde 2008 y hasta 2016. Ha
estructurado numerosos productos
de deuda a lo largo de su carrera
con todas las fuentes de financia-
miento, con amplio recorrido en el
negocio de M&A gerenciando port-
folios de inversores institucionales
(tipicamente Fondos de Pension y
Fondos de Private Equity). Es Direc-
tor Académico de AgroEducacion y
Profesor de Gestién Financiera apli-
cada a la cadena de valor agricola y
agroindustrial.
En su disertacion, Palomeque abor-
doé la tematica de economia agro-
pecuaria desde una Optica muy
particular: el productor como em-
presario, mas alla de la tranquera.
* “El productor agropecuario como
empresario tiene cuatro funciones,

producir, hacer logistica, comercia-
lizacién y financiacién. Una de ellas
es tranquera adentro (produccion)
pero las otras son afuera. Y a la
hora de determinar el resultado de
la unidad productiva, las cuatro im-
pactan de la misma manera”.

* De estas cuatro, Palomeque se
centré en financiacién y explico
como el productor puede tener una
rentabilidad extra con esto.

* En este momento, dijo, hay pers-
pectiva de inflacién superior a la
que va devaluando el tipo de cam-
bio oficial. Con lo cual el mercado
de futuros en délares muestra una
tasa implicita superior. En este con-
texto, una buena alternativa es ven-
der los stock de mercaderia a posi-
ciones futuras, calzadas con ese tipo
de cambio ROFEX y financiarse con
descuento de cheques que tienen
tasas que van de la mano con el tipo
de cambio oficial del délar.

“ El productor

agropecuario como
empresario tiene cuatro
funciones, producir,
hacer logistica,
comercializacion
yfinanciacion.

Una de ellas

es tranquera adentro
(produccion)

pero las otras son afuera.
Y a la hora de determinar
el resultado

de la unidad productiva,
las cuatro impactan

de la misma manera”

Diego Palomeque




“Pronéstico climadtico estacional: una herramienta mds al momento de

tomar decisiones en el agro”

s Ingeniero Agrénomo y tiene un doctorado
en climatologia, desarrolla actividades de
investigacién aplicadas al estudio, el segui-
miento y la comprensién de los agroeco-
sistemas a partir del uso de sensores remotos y
sistemas de informacién geografica. Trabajo en el
INTA 25 afios, finalizando su carrera como Director
del Instituto de Clima y Agua en el afio 2019. Es
investigador Independiente del CONICET y profe-
sor adjunto regular del Departamento de Métodos
Cuantitativos y Sistemas de Informacién (FAUBA).
En su disertacion, Di Bella plante6 la compleja
situacién climatica que atraviesa la campana de
trigo, y adelanté que si bien no sera tan severo el
panorama para los cultivos de verano, los marge-
nes de agua estaran ajustados.
* Entre abril y julio, faltaron 136 milimetros de llu-
via de los que normalmente tenemos en la época.

Gran parte de la Provincia de Cérdoba tiene muy
bajas de reservas de agua (en el orden de los 40
mm).

* Para los proximos meses, las tendencias no estan
marcadas, se habla de un 50% de posibilidades de
tener un afo nina.

* En este contexto, y teniendo en cuenta el bajo
almacenaje, la situacién del trigo es muy compli-
cada, al ser un cultivo que depende mucho de las
reservas. Aln con buenas lluvias en los meses que
siguen, es dificil revertir.

* En los cultivos de verano: la soja estara ajustada,
dependera del dia a dia en el clima.

* En el maiz tempano, tiene margen de precipi-
taciones mayores a la soja, pero la gran vedette
podria ser el maiz tardio, donde al analizar los re-
gistros histéricos surge que las posibilidades de
acumular las lluvias adecuadas son del 90%.

Probability (%)

Tasas en Pesos son NEGATIVAS en Dolares

¢Cudndo fue la ultima vez

quete capacitaste?

P’\ L

Palabras de Ratil Bossio,
Gerente General de Cotagro

el rubro agropecuario, agosto y
Eigtiembre son meses de capa-

itaciones, dado que se esta en
las puertas de cada nueva campana
agricola y el productor esta dvido de
informacién para tomar decisiones.
En la Agroconferencia que hicimos
recientemente, cuyo objetivo fue
justamente ese, quedé mas que claro
que una buena parte de la rentabili-
dad del negocio esta en cémo fun-
ciona la cosecha puertas afuera de
la tranquera. Y para resolver eso las
capacitaciones son fundamentales.
En el aspecto productivo la versati-
lidad para el cambio es mucho més
contundente: el productor no sigue
eligiendo los mismos insumos que
usaba para la soja en la década del '70.
Se hamodernizado enormemente.
Pero tranqueras afuera no pasa lo
mismo. Siempre lo decimos, Cotagro
ofrece un sinndmero de herramien-
tas y de personal especializado que
estan para orientar al productor en
lo que necesite. Hay que ser sinceros:
vender en forward hoy es algo casi

TASA PROMEDIO PONDERADA : elemental, hay otras herramientas

o A B e mucho mas potentes que esa y que
N30 akae 28 incluso permiten un financiamien-
4199 to barato, a través por ejemplo de la
-120 23 2202
121.150 . 4.Ta

“ Para los préximos meses,

las tendencias no estdn marcadas,
se habla de un 50% de posibilidades
de tener un aio nina”

Carlos Di Bella

25.81
2714
27.08
FER)
7
%78
1042

SGR. Esas son las que tenemos que
incorporar en el quehacer diario.
Todo proceso de formaciéon siem-
pre merece un esfuerzo del lado de
quien se capacita. No es sélo sentarse
a escuchar, es también ver cdmo apli-
co, cdmo puedo usar, cdmo me sirve
lo que aprendi.

Los invito a todos a sentarse y pensar,
¢Cuando fue la Gltima vez que se ca-
pacitaronyy aplicaron?
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n el marco dek dia del nifio,

CotagroClub en el sector

consumo organizé un sorteo

de Meriendas y Bicicletas

que tuvo mas de 1000 personas

participando.a través de nuestras
%

redes sociales y también en com-
pras presenciales. Ademas, en este
ano loco nos volvimos mas locos y
desde el sector insumos se sorte6
una Maquina para hacer algodén
de azdcar.

Ganadores

de las 100 meriendas + bicicletas

GRAL. CABRERA

erardo Lorena
Ardissone Mirian
Pisani Leandro
Bufarini Elba
Ortolan Yanin
Moine Silvana
Quiroga Mirian
Novaira Cecilia
Ochoa Juan
Juarez Daniela
Pistone Mirian
Baccala M L
Zalazar
Viera Yenien
Soltermann Carina
Bottino Florencia
Pistone Jorge
Canton Norberto
Grich Daniela
Alcaraz Adriana
Basso Vanessa
Garello Gabriel
Brignone Ricardo
Alaniz Cintia
Zamora M.laura
Toledo Romina
Lopez Ramon

ab
Tulis Claudia
Macagno Rene
Carranza Augusto
Torres Sandra

Ortolan Silvina
Ferrero Guillermo
Fasolino Olga

LAS PERDICES

Estefania Rivarola
Georgina Viotto
Alejandra Pellizari
li Terrier
no Brinatti

Gloria Rivarola
Victoria Barcena

GRAL. DEHEZA

ilveira Roberto

o Carolina
Fernandez Adriana
Allende Sonia
Marra Morma
Calderon Graciela

a Gabriela
Gastaldi De To
Dagatti Mar
Buosi Hayde

PABNT
Soria Mana lnes
Herrera Yanina

Zabala Maria
Sitto Carlos
Molina Haidee
Lucero Natalia
Scataglini Maria Eugenia
Giordano lorge
armen
Norberto
Foglizzo Marianela

on

Alanis M
Ramanda Maria
Niedfe re

an
Loto Soledad
Madero Marta
Marisa Malatini
Federic Oscar Norberto

Ganadores Sorteo Redes

Maquina Algodon de Aziicar:

Yago Lucero

Meriendas:
Vani Filippa
Clau Baez
Yanina Tallone
Marti Lattanzi
Sol Ortiz

Caro Costabella
Mica Peralta
Sole Manzorro
Laura Gonzalez
Mika Monsalvo

iY para celebrar el dia de la

nifnez tuvimos la visita de la

Vaca Milka durante el mes
de Agosto!




INSTITUCIONAL

Se realizo la 3er edicion del
Congreso técnicode ACA +

Cotagro finalizo o
el primer ciclo de capacitaciones
para continuadores

n el mes de agosto Cotagro
finalizé con éxito los 3 en-
cuentros virtuales de capa-
citaciéon destinado a hijos
de productores agropecuarios
que comercializan con la coope-
rativa, denominado "“Estrategias
Comerciales para tu negocio”.
Dicha capacitacién conté con la
participacién de mas de 50 jove-
nes, que a través de la plataforma
zoom escucharon las diferentes
disertaciones sobre Mercado de
Granos a cargo del economista
Gonzalo Agusto, de la Bolsa de
Cereales de Cérdoba, App de Co-
tagro, propuestas comerciales,
negocios de mani, entre otros
temas abordados por empleados
de nuestra Cooperativa.
La idea de Cotagro es continuar
con estas capacitaciones para los

12

continuadores el resto del ano,
abordando diferentes teméticas

e incluyendo a los padres de los
mismos en estos espacios.

a Juventud Agraria Coopera-

tivista Mateo Barra particip6

el pasado 5y 6 de agosto de

una nueva edicién del Con-
greso Técnico Aca +, organizado
por ACA Jévenes, el movimiento
de jovenes agrarios de la Asocia-
cion de Cooperativas Argentinas.
Este afo, dado el contexto de
pandemia, no pudo realizarse
de manera presencial, pero Aca
ofrecié una innovadora platafor-
ma de realidad virtual, dénde la
metodologia empleada fue un si-
mulacro 3D animado en el cual los
participantes pudieron recorrer el
Congreso eligiendo salas, charlas,
informacién, capacitaciones, en-
tre otros.

Yamila Buffa, Presidenta de la entidad juvenil, moderando un networking de emprendedores. _

e i
.

Sello Aimentos Argentinos
para el Mani de Cotagro

En agosto, el Departamento Mani Confi-
teria aprobot la auditoria de certificacion
del sello “Alimentos Argentinos”, paso
previo fundamental para poder identifi-
car a nuestros alimentos con esta deno-
minacion. J

Se trata de una marca gratuita que dis-
tingue a los alimentos:

* Que se elaboran en nuestro pais

* Que cumplen protocolos de calidad
especificos. !

* Que poseen calidad diferenciada

Los principales beneficios son:

* Promocion comercial externa: con
stand gratuitos en ferias internacionales
y nacionales.

*Y en el caso de mani, con 0.5 adicional
de reintegro para las ventas de Blancha-
do. . ="

A partir de ahora, se iniciaran algunos
pasos formales parg, en el corto plazo,
poder comenzar a operar bajo esta de-
nominacion. |
iFelicitaciones a todo el equipo de
trabajo!

13




Asegura tu campo con
el doble de beneficios

La Segunda Seguros te brinda coberturas exclusivas para
ciclos productivos, ahora con dobles descuentos*.

BREVES

Ciclo Productivo Ciclo Productiveo Plus

L+ &

TRIGO SOJA 2da. TRIGO SOJAzda. MAIz
TRIGO y SOJA 2da. con bonificacién ~ TRIGO, SOJA 2da. y MAIZ con bonificacion

Sucursal Ucacha
auspicio una de las charlas
de las Il Jornadas Docentes

LA ' A TRAVES DE Durante el mes de septiembre, en Ucacha se realizan
g g + : - + ﬁ Facesook@ & @D YouTUBe las Il Jornadas Docentes "La Escuela en Contextos Ac-

L e A e tuales. Perspectivas y Desafios”, en modalidad virtual.
SOJAZda. CEBADA SOJA 2da. MA[Z w If@ HW‘@J&‘“ amsr =@ A @ En este marco, Cotagro auspicié la charla “Efectos y
x) TS e comem Sk afectos de los Adolescentes en tiempos de Pandemia”,

CEBADAY scmza-eon bonificacién  CEBADA, SOJA 2da. y MAIZ con bonificacion

*Bonificaciones aplicadas sélo por contratacion simultanea de ciclos productivos en el mismo lote.

. @ rEiEco) & ©= a cargo de la Licenciada Marcela Cassinelli.

-rBoniﬂcadén del 40 % (*) en el costo del flete de los qq spondan
a las pélizas de granizo: Si la SA de la péliza (original + amp s) estd
entre 10y 14 qq.. -

- Bonificacién del 60 % (*) en el costo del flete de los qq que correspol:tdan
a las pélizas de gra o: SilaSAdelapéliza (orlglnauam',_ acior |
entre 150 mas q il

(*r) En-nihgt'm caso la bonificacién podré - 3

EL RESPALDO DE SIEMPRE
CON BENEFICIOS DUPLICADOS.

Para mas informacion consulta a tu Productor de Seguros
o ingresa en granizo4x4.com.ar

) & z GRUPO ASEGURADOR
- f =
= ‘ I_ la segunda

S COTAGRO LO PRIMERO SOS VOS

N* de Inscripcidn en SSN Atencién al asegurado Organismo de control SSN i SUPERINTENDENCIA DE
0317 - 0618 - ON7 - 0436 0800-666-8400 vww argentina.gob.ar/ssn | SEGUROS DE LA NACION

15
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COTAGRO

NUEVO SERVICIO
DEL SUPER DE COTAGRO

Delivery de mercaderia para las personas

que estan aisladas

otagro se sigue adaptando a las
nuevas circunstancias para no
resentir su servicio, es por esto,
que ahora ofrecemos la opcién
de delivery.
Si sos asociado, empleado o cliente del
super de Cotagro, estas en aislamiento,
y necesitds mercaderia, ahora te ofre-
cemos una nueva manera de comprar.
Podés hacer pedidos de mercaderia por
WhatsApp y nosotros lo llevamos a tu
domicilio.
Solo tenés que pasar el pedido de mer-
caderia lo mas detallado posible, acom-
panado de datos como nombre, nGmero
de cuenta (si tenés), método de pago,

direccion y lista de productos que ne-
cesitas.

Es importante remarcar que se debe
evitar el contacto con nuestro reparti-
dor, el mismo tocara timbre y dejara la
mercaderia en la puerta, ademas el pe-
dido debe realizarse dos horas antes del
horario de cierre.

Esta operacion es valida para el super-
mercado de General Cabrera, General
Deheza y Las Perdices, por el momento.
Para el siper de Cotagro, tanto los bue-
nos precios como la calidad del servicio
son prioridad, mucho mas en estos mo-
mentos dificiles, en los que los clientes
nos necesitan mas que nunca.

AGENDA

ESTOS TELEFONOS

GENERAL CABRERA
(0358) 154362274
(0358) 155480804

GENERAL DEHEZA
(0358) 155611255

LAS PERDICES
(0353) 154176466

(O HORARIOS

GENERAL CABRERA
* Lunes a Sabadode8a 12y 16 a20 hs.
* Domingo: 8,30 a 12 hs.

GENERAL DEHEZA
* Lunes a Sdbadosde 8a 12 yde 15a 19 hs.

LAS PERDICES
*Lunes aSabados de 8 a12.30yde 16.30a20 hs.

’
.o '
' 0

Presenta:

'
[
[
[

1C©TA©R©

" Yacacowes divertidas ety Casa

iObras de Teatro y Titeres ONLINE totalmente gratis!

2 (S aMIO0S

;COM0 acceder a las 0bras?

En las redes sociales de Cotagro pondremos el link de la obra.

Hacé click en el enlace que te llevara a YouTube

Las obras estaran disponibles en cualquier horario, durante
todo el receso invernal.

4

COTAGRO

Estas vacaciones de invierno, Cotagro les acerco a los chicos
obras de teatro para disfrutar en casa

n este contexto de pandemia,
la Cooperativa comparti6 de
manera gratuita cuatro obras de
eatro y titeres, para que todos
los chicos se divirtieran durante el re-
ceso invernal.
En julio, el mes del cooperativismo,
Cotagro les hizo a los chicos las va-
caciones de invierno mucho mas

divertidas, compartiendo cuatro op-
ciones de obras de teatro de actores
cordobeses, de manera totalmente
gratuita en sus redes sociales.

Con el objetivo de cuidar a los chi-
cos y ayudarlos a que la cuarentena
no les sea tan pesada, la Cooperati-
va puso a disposicion en sus redes
sociales (Instagram y Facebook)

obras infantiles de calidad, actora-
les, musicales y de titeres.

El material estuvo disponible las 24
horas del dia durante todo el receso

invernal. : )
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Coronavirus en Argentina
Manejo del Estrés Psicosocial

Dr. Daniel Lopez Rosetti

Espectacular videoconferencia

del Dr. Daniel Lopez Rosetti
sobre coronavirus y stress psicosocial

. . “Si usted en una hoja pone de un lado lo que le gusta hacer en
Que se esté preparando pandemia y del otro lo que le hace bien, la receta es:

L 18 de agosto, Cotagro junto z .. .
ala Seguﬁda Agroca%\je Jy £ " . lavacuna acd es una disminuir lo que no te gusta y aumentar lo que si. Y efectuar un
' EEie0s90kilas e ilaiemasEnl oy deeleldelpickest, gran noticia, no es lo plan, tomar decisiones. El desafio es en principio individu

cooperativas La Vencedora de p L :
Hernando, Union de Justiniano L mismo que esperar las luego, colectivo. La luz al final del tinel se ve.

Posse, Unién de Marcos Juarez, Camil individual. Es la etapa que sigue hasta la fase 3 cuando sobras de las que se pro-
de Irigoyen y Ascensién, organizaron haya mas anticuerpos que virus porque llegé la vacuna duzcan en Europa. Entre

la videoconferencia “Coronavirus: ma- y superemos la situacion. Para el segundo semestre del enero y abril se comen- _ — _

nejo del stress psicosocial”, dictada afo que viene estaria la situacién mds controlada”, zaria a vacunar”. Consejos: meditacion, salir de la zona de confort,

por el Dr. Daniel Lopez Rosetti. empatia, hacer foco en el ahora, resiliencia.

Mas de 1000 asistentes disfrutaron
de las palabras del reconocido mé-
dico, que cuenta con una columna

de salud en Telefé Noticias y su in- "De marzo a hoy hay una cantidad enorme de N . . . . , . o
formacién siempre es bien recibida medicamentos y tratamientos en pacientes internados que Cuando las cargas son mayores a mi capacidad de resistencia se produce estrés y el psicosocial es eL -~
por la gente. cambiaron la historia y permiten que pacientes que antes que sufre toda la sociedad en su conjunto. ;Cudl es el tratamiento? Inteligencia emocional. ¢

fallecian, hoy no lo hagan. El paciente moderado o grave de En alguna medida, uno es artifice de su destino, y podria estar mejor si hace algunas cosas.
Compartimos algunos de los con- marzo, que se moria, hoy sobrevive”. Compartir, aumentar vinculos sociales, hablar con amigos y familia, etcétera”.

ceptos principales de la charla:



INSTITUCIONAL

Para festejar el dia del Cooperativismo,
el ente intercooperativo dondy repartid

bolsones al centro de jubilados

n el mes de Julio, el Ente Inter-

cooperativo Cabrerense (CO-

PESP, Cooperativa Integral In-

ependencia y Cotagro) decidio

festejar el Dia de la Cooperacion de
una manera muy particular: donan-
do 300 bolsones de mercaderia a los
abuelos, el sector mas golpeado por
esta pandemia.
Los mismos fueron armados y entrega-
dos por los propios empleados de estas
entidades, que, organizados en grupos,
lograron ir casa por casa finalizando la
entrega en un solo dia de trabajo.
Como es tradicional, las tres entida-
des realizamos de manera conjunta
los festejos en el mes de julio de cada
ano, normalmente en el predio del
Ex Ferrocarril, situacién que este afo
tuvimos que modificar. Pero eso no
nos detuvo para seguir apoyando a la
comunidad que tanto nos brinda dia-
riamente, y por eso, este afio nuestro
aporte fue para el Centro de Jubilados
y Pensionados de General Cabrera.

INSTITUCIONAL

“ La Cooperacion
descansa en

el simple principio
de que

como seres humanos
nos necesitamos
mutuamente”

James Peter Warbasse




INSTITUCIONAL

Cotagro abrid Agencia Pueblo Italiano,
su centro numero 21

COOPERATIVO

' RECR E o

finaliz6 con éxito en General Cabrera, y ahora
se esta desarrollando en General Deheza,
Las Perdices y Bengolea

n el mes de junio, Cotagro lanz6 Recreo Coopera-
tivo, un taller destinado a los alumnos de quintoy
sexto grado de las escuelas primarias de la zona,
que tiene como objetivo acercar la Cooperativa a
la comunidad difundiendo los valores y principios del
movimiento cooperativista.
Dado el contexto de la pandemia causada por el Co-
vid-19, Recreo Cooperativo funciona de manera virtual,
recreando los valores y principios del cooperativismo
a partir de distintos juegos interactivos en los que los
alumnos participan junto a sus familias y se sienten co-
nectados con su grupo a pesar de la distancia social.
En julio finalizamos con éxito el ciclo con los cuatro
colegios primarios de General Cabrera, y a finales de
agosto comenz6 a marchar el proyecto en General
Deheza, Las Perdices y Bengolea. La idea es ir de a
poco extendiendo Recreo por todas las sucursales y
agencias de Cotagro.
¢Como funciona? Cada semana se propone un de-
safio que se presenta en forma de video, animado
por un profesional de la recreacién, el arte y el circo;
y ofrece actividades que no tienen que ver con las
pantallas, sino que son corporales, lddicas y de mo-
vimiento. Luego, Cotagro hara un video con las cons-
trucciones colectivas de todos.
La dindmica de cada juego trae desafios que invitan a
moverse pero también a pensar y sentir. La idea es que
los chicos y chicas dejen entrar este “recreo” a sus ca-
sasy que las actividades los inviten a “salir por la venta-
na”, a respirar aire fresco, a conectarse con otros.

Las producciones audiovisuales y ladicas de los chicos
que deriven de los talleres son publicadas en las redes
sociales de Cotagro, pero ademas, el esfuerzo coopera-
tivo tienen sus frutos, ya que cada colegio que participe
al final del ciclo se llevara elementos muy necesarios
para la comunidad escolar.

Para desarrollar la actividad, Cotagro conté con la asis-
tencia de Fundacién Nodos, la unidad de la Asociacién
de Cooperativas Argentinas dedicada a la capacitacién
vy la formacién cooperativista.

La cooperativa de
General Cabrera
se sigue
expandiendo

en la provincia de
Cordoba,
continuando con
el plan estratégico
de contar

con 25 centros
hacia el ano 2025.

La Carlota

AGENCIA PUEBLO
ITALIANO
COTAGROZY

esde mediados de Julio, esta operativo el

centro ndmero 21 de Cotagro, en la locali-

dad cordobesa de Pueblo Italiano, donde

nuestros clientes podran encontrar la gama
completa de servicios de la UEN Agropecuaria vy,
ademas, productos urbanos de La Segunda, Coovae-
co y AcaSalud.

Los productores de la zona interesados en operar
con Cotagro, pueden contactarse con
Agencia Pueblo Italiano

0 Av. Cordoba 435 @ (3463)405921
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Localidades donde se hicieron los ensayos

Alejandro Roca

. Resultados
ing. Agr. Gustavo-Caudana

DTA-General Deheza En la siguiente tabla se muestran los resultados de los distintos ensayos, con el rendimiento en kg por hec-
tarea. En las filas de abajo se muestra la fecha de siembra de cada sitio y su rendimiento promedio.
Las celdas de color verde indican la variedad que gané en cada localidad.

e g:,ecj:ndw
a eleccion de la variedad de soja Don Mario 4730 3507 2850 3609 2319 “ 1758 m 3416
a sembrar es una de las decisio- DATOS DEL ENSAYO 46 R18STS

nes que mas impacto tiene en el ?ﬂ‘lyaﬁﬁ 3392 2950 3574 2657 3625 1591 4406 3390

endimiento de un lote. Por eso,
2625 3594 n = 3367

conel propésitode probar lasvarieda-  Variedades participantes SYN £X5 4884 - - “
“ 3625 1618 4320 3347

des que consideramos mejores para -
Nidstes 4576 3153 2800 3348
SYN 5X1 4500 3460 2400 3587 3285 3218 1674 4420 3318

¢Qué hay de nuevo en variedades de soja?

Las PROMEDIO

Perdices

DELA
VARIEDAD

nuestra zonga, desde el Departamento
Técnico de Cotagro se llevaron a cabo
ocho ensayos de rendimiento en dife-
rentes localidades. SRR
A pesar de que hay mucha informa- 49 R19STS 4346 3378 2800 3383 2673 3812 1731 - 3160

cién en internet, y que es muy Util, Don Mario 46R18 STS - Promedio
creemos que son valiosos los datos del sitio
generados por la Cooperativa ya que Don Mario 49R19 STS Fechasiembra  31/0ct  18/Nov  20/Nov 27/Nov  4/Dic  5/Dic  15/Dic
es informacién de primera mano, y _ AUMCH [FICENOVE |FEUENOVE | 274IN0Vi ErTICE
generada en las localidades de la re- Don Mario 52R19 *y

gion con el manejo propio de cada

productor donde se realiza la prueba. Syngenta Syn 4X5
Ademés, estaba como incentivo para

realizar {estos ensayos el hecho de Syngenta Syn 5X1
que habia variedades nuevas como la

52R19y 49R19 de Don Mario, y la 4x5 Nidera 5028 STS
de Syngenta.

Variedad

4660 3421 2837 3540 2815 3625 1707 4457
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Rendimiento promedio Kg/Ha - 8 ensayos

3367

3347

Don Mario
52 R19

Otra forma de procesar los datos es analizarlos como porcentaje respecto al promedio de cada
ensayo. Luego, para cada variedad, calculamos el promedio de ese valor en los 8 ensayos. Por
ejemplo lo nos dice el siguiente grafico es que Syn 4x5 estuvo, teniendo en cuenta todos los ensa-

Nidera
SYN 4X5 5028 STS

yo0s, un 4,6% por encima del promedio en cada sitio

Rendimiento relativo al promedio - 8 ensayos

5160

SYN 5X1 Don Mario
3 49 R19 5TS

104,6%

100,5%

99,5% o

SYN 4X5 Don Mario
46 R18 STS

Don Mario Nidera
52 R19 5028 STS

Como conclusion, si bien todas
las variedades demostraron ser
muy competitivas, en los en-
sayos realizados se destacaron
Syn 4x5y DM 46R18 en lo que
respecta a grupos IV de madurez
yDM 52R19 dentro del grupo V.

98,3% 98,3%

Don Mario | SYN 5X1
49 R19 5TS

Ing redie” 2
Agradecimientos

Alos productores que nos brinda- -
e cucbﬂ; o (ven’

ron sus lotes y herramientas para

realizar los ensayos, ellos son: _ { tazd
~ Qe e
General Deheza: Mauro Somale _ Dulce de

(Campos ELNini).

General Cabrera: Hugo y Nestor
Ribotta (Agropecuaria San Andres).
Rio Cuarto: Héctor Grosso.
Chucul:Rubény Sergio Otonello.
Alejandro Roca: Nicolas Apto.
Elena: Martin Nicolas Darico.

Las Perdices: Nelki Dogliani.
Etruria: Mariano Cristian.

<

>

, L RUTCAKES DE BANAKA

Procedimiento

En un recipiente pone el puré de 2 bana-
nas, agrega el huevo, y mezcld.

Incorpord el azicar, la avena y mezcld
nuevamente hasta obtener una consisten-
cia semiespesa.

Calienta una sartén a temperatura media,
coloca un poco de la mezcla de hot cakes,
agregd los ardndanos y a cocinar por 5
minutos.

jAcompanialos con lo que mds te guste!
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iMAMAAAAA!
ZPUEDO IR A LA CASA DE JUAN?

NO, AUN ESTAMOS EN
CUARENTENA... ;
CAMBIANDO DE TEMA,

TE QUERTA PREGUNTAR... _

ZCOMO HACEN LAS OVEJAS?

o  AH...IMUCHAS GRACIAS!
N\ /ENTONCES ME VOY!

COTAGRO



