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EDITORIAL

EL COOPERATIVISMO COMO CREDO

“Creo que el sistema cooperativo debe buscar expandirse como filosofia, como
credoy como forma de resistir hacia el futuro, porque cada vez, va a ser mas dificil
sobrevivir solo en los campos. Hace unas semanas, Coninagro realiz6 su congreso
anual “El Campoyy la Politica V", con la presencia del ex presidente uruguayo José
“Pepe” Mujica como panelista, quien reivindicé el cooperativismo como estrate-
gia para enfrentar las crisis que vienen (no sélo econémicas, sino incluso hasta
ambientales). Como cooperativistas de alma, reivindicamos sus palabras y las ha-
cemos propias, sabiendo que es cada vez mas dificil “surfear las olas” de manera
individual, y el camino siempre es la construccion colectiva de alternativas.

“Has de saber, paisano, que el asunto de producir también implica en qué condi-
ciones vender, y eso se resuelve mejor estando juntos, no de a uno”, cerro.

Adherido a la Asociaciéon de Cooperativas Argentinas
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CASA CENTRAL:
GENERAL CABRERA: 9 de Julio 918 - (0358) 4933333 - cotagro@cotagro.com.ar

SUCURSALES DE COTAGRO:

BENGOLEA: San Martin 398 -(0353) 487332 /3362 / 3549 - jjalil@cotagro.com.ar
GENERAL DEHEZA: Santa Fe 356 - (0358) 4057300/ 01 / 02 - dperticarari@cotagro.com.ar
LOS MOLLES: Zona Rural -(0358) 4931406 - hnuesch@cotagro.com.ar

CHUCUL: San Martin s/n - (0358) 4912008 - lthur@cotagro.com.ar

LAS PERDICES: San Martin 402 - (0353) 4940111 / 022 - eromero@cotagro.com.ar
UCACHA: Cordoba 275 - (0353) 4900452 - vsetterani@cotagro.com.ar

AGENCIAS DE COTAGRO:

LA CARLOTA: Dedn Funes 578 - (03584) 422218 - rmiloc@cotagro.com.ar

RIO CUARTO: Ruta Nacional A005 Km2.7/Bolivar 53- (0358) 4646950 - riocuarto@cotagro.com.ar
NASCHEL: San Martin 289 - 02656) 491065 - naschel@cotagro.com.ar

ELENA: Av. Pedro Oviedo 085 - (0358) 4881738 - elena@cotagro.com.ar

LAS PENAS: Avda. 22 De Octubre y Soberania Nacional - (0358) 154366133
laspenas@cotagro.com.ar

ALEJANDRO ROCA: Calle Publica S/N - (0358) 155609753 - alejandro@cotagro.com.ar
LA CAROLINA: Avda. Gral. Belgrano Esquina San Martin - (0358) 4801001
lacarolina@cotagro.com.ar

CHARRAS: Hipolito Irigoyen 635 - (0358) 154366133 - charras@cotagro.com.ar
ALCIRA GIGENA: Ruta Nacional 36. Km 648.5 - (0358) 154125695

VILLA MERCEDES: Av. Mitre 1489 - (02657) 15203113

CHAZON: Calle 23 N° 142 - (0353) 562-1943

DEL CAMPILLO: Carlos Pellegrini s/n - (03583) 15451423
LAS ACEQUIAS: Sarmiento 346 - (0358) 154028926
PUEBLO ITALIANO: Av. Cérdoba 435 - (3463) 405921

RIO DE LOS SAUCES: Jujuy s/n local 6 - (0358) 154193222 - cotagrolossauces@lasegunda.com.ar

o @CotagroAR
@ @CotagroAR
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www.youtube.com/CotagroCAL
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COTAGﬁOCLUB

LANZO
“SELLA TUS KM”
la tradicional promo

de Finde ano

L 1 de Septiembre, el dia del cumpleafios nimero
77 de la Cooperativa, CotagroClub lanz6 su pro-
mo de fin de afio, llamada "Sella tus Kilémetros”,
que finalizara el 30 de diciembre con el sorteo
final de los premios mayores: una bicicleta Venzo roda-
do 29", una moto Honda Wave OKM, y un viaje para dos
personas por una semana a Ushuaia y Calafate.
Al comprar en el super, Centro de Compras o en el
sector Seguros, Mutual y Turismo de Cotagro, los so-
cios de CotagroClub obtendran cupones que debe-
ran guardar para poder ir sellando en las siguientes
compras. Cada cup6n tiene, al frente, un espacio para
completar los datos personales.
Y al dorso 6 consignas, que son las que se tienen que ir
sellando a medida que se van cumpliendo. Por ejemplo:
Comprar un dia martes, mas de $500, y/o en rubros de-
terminados (verduleria, carniceria, etc).
Una vez que el cliente, sell6 todas las consignas y com-
plet6 sus datos, puede depositar el cupén en la urna.
Mensualmente, habra premios varios como 6rdenes de
compras, estadias en complejo Coovaeco Santa Rosa,
TV Smart 43", horno eléctrico con anafe, pava eléctrica,
etc.y el 30 de diciembre se realizara el sorteo final.
Por otra parte, en las redes sociales de Cotagro Club,
habra juegos y trivias todos los meses, en los que los
usuarios podran ganar “"combos desayuno” (tostadora
eléctrica + cafetera).
Para toda la promo “Sella tus Kildémetros”, tanto en
compras presenciales como en redes, es requisito in-
dispensable ser socio de CotagroClub.




Clima: habrd Uuvias,
pero por debajo de lo normal

En una charla muy dindmica e interesante, comenté que
analizando los pronésticos de distintas entidades, todas
concluyen en que hay alrededor de un 60 por ciento de
posibilidades, a nivel global, de que este ano sea "nina”, es
decir, de precipitaciones por debajo de lo normal.

En su andlisis mes a mes, detall6 que para la zona de in-
fluencia de Cotagro, septiembre muestra la tendencia an-
teriormente mencionada, —con lluvias en el orden de los
25 mm-, y algunos dias de heladas.

En cuanto a octubre, las lluvias oscilarian entre los 50-70
milimetros, un dato bastante por debajo de lo normal para
el mes. En noviembre, diciembre y enero el panorama se-
ria similar, en tanto que en febrero ese indice podria estar Leonardo de Benedictis
entre los 70-90 mm, si Brasil viene mas cargado de hume- Climatélogo
dad. En marzoy abril, en tanto, las lluvias se estancarian en
el orden de los 30 milimetros.

“Habra lluvias pero por debajo de lo normal. Desde el pun-
to de vista agronémico, todo dependera de la humedad
de cada suelo y la situacion de las cuencas en particular”,
senalo al tiempo que agreg6 que durante los anos "nina”,
los eventos de precipitaciones suelen ser mas abundantes
pero menos frecuentes.

En cuanto a la amplitud térmica, que en la campaia an-
terior fue muy marcada, De Benedictis indic6 que podria
tener un aspecto similar este ano.

En lo que respecta a la situacion del Parang, De Benedictis
explicoé que para las lluvias de Brasil por ahora no impac-
tan en los bajos niveles del rio. "Por ahora no hay cambios,

AG ROCON FERENCIA 2021 podria haber alguna mejora pero seria minima”, agregé.

entre el prondstico de "la nifa” y una eleccién S ot
clave para los proximos anos

Prondstico de probabilidad
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omo todos los anos, el 1 de septiembre en
coincidencia con el cumpleanos de Cotagro,
se organizé la Agroconferencia, con la inten-
cién de acercar al productor informacién de
primera mano para la toma de decisiones, de cara a
la Campana 21/22.
En esta oportunidad nos acompanaron dos diser-
tantes de gran nivel: el climatélogo Leonardo de
Benedictis, quien hablé sobre la "Nueva campana

=_n

con riesgo de La Nifa", y el politélogo Alejandro Cat-
terberg, quien brind6 una charla titulada: “Situacion
politica nacional: ;Qué esta en juego en las Eleccio-
nes 2021?".

s 53858533 38¢%

Unas 300 personas participaron virtualmente del
encuentro, que fue moderado por el gerente general
de Cotagro, Raul Bossio.




Catterberg: las claves son Provincia de Buenos Aires,
Santa Fey Entre Rios

“Argentina esta atrapada en un triple laberinto: una sociedad cansa-
da y dividida, una economia estancada y un sistema politico traba-
do”, arrancé diciendo el politélogo Alejandro Catterberg en relacion
al contexto en el que se desarrollaran las préximas elecciones.
“Cristina Fernandez hoy es menos poderosa que hace 10 aiios atras,
en ese momento tenia mas de 70 puntos de aprobacion, hoy tiene
apenas arriba del 30. No puede ir por todo, el Gobierno hoy no tiene
ni voluntad ni fortaleza para hacer cambios grandes. Pero si Cristina
tiene poder de veto, no permite acuerdos, como pasé con el acerca-
miento de Alberto Fernandez y Horacio Rodriguez Larreta”, comenté.
En cuanto a las elecciones especificamente, en el senado, Catterberg
prevé un Congreso similar al de hoy, donde el Gobierno podria per-
der entre 3 y 4 senadores y debilitar su quérum. En el caso de Dipu-
tados, dice, es distinto, porque no tendra quérum.

Para él, mas alla de los resultados previsibles (con triunfos del ofi-
cialismo en la zona sur y norte del pais, y de Cambiemos en CABA,
Mendozay Cérdoba), las claves estaran en Provincia de Buenos Aires,
Santa Fe y Entre Rios, donde el pronéstico es mas difuso.

“En el caso de Santa Fe, es una interna muy competitiva donde pasa
algo particular, y es que el Gobernador y Vice estan en las boletas”,
especificé.

¢Qué podria tener a favor el Gobierno para las elecciones? La ace-
leracién de las vacunas, un rebote de la economia tras la vuelta a la
circulacion de la gente, y el dinero invertido en estas elecciones, que
es mayor a 1 punto de PBI. No obstante, dice Catterberg, "el Gobier-
no no ganara en todos lados” y “la situacion de Olivos con la fiesta
de la primera dama en plena pandemia, impacté muy negativamente
en laimagen”.

Ademas de las elecciones, Catterberg resalta que en los préximos 5
meses hay otro evento crucial, que es el acuerdo con el FMI. “El peo
escenario seria que el Gobierno pierda y no acuerde, porque
traeria mucha incertidumbre y conflictividad institucional”, c

m Contexto politico, economico y social

o Una sociedad exhausta, pesimista y dividida

Una economia estancada, sin incentivos para la

inversion, aumento de la inflacion, el desempleo
y la pobreza, con altos niveles de desconfianza

o Un sistema politico trabado

° Doble agenda de CFK: pasado y futuro

° AF, un presidente en problemas pero no
acabado (atin)

Un bicoalicionismo fraail
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MATEO BARRA

LA JUVENTUD MATEO BARRA
siempre activa y aon capac1tac10nes

omo siempre, la Juventud Ma-
teo Barra se mantiene activa
con iniciativas de distinta indo-
le. Y los meses de julio y agosto
no fueron la excepcién: en lo que hace
a encuentros y capacitaciones, partici-
paron de un seminario de Proyectos de
Intervencién Comunitaria en la Univer-
sidad Siglo 21 sede Rio Cuarto, y dos
representantes hicieron lo propio en el
Taller de Formacion Dirigencial de ACA
Jovenes.
Ademas, estuvieron en el Congreso
Técnico ACA+, que organiza la misma
entidad, del que participaron no sélo
13 representantes de la Juventud, sino
también mas de 20 personas externas
que llegaron al evento interesadas por
la temética (ganaderia, agricultura, tec-
nologia) e invitadas por la Juventud.
Por Gltimo, el sabado 28 de agosto, los
chicos de la "Mateo Barra” participaron
de una capacitacién virtual “Mundo
Google”, dictada por el Licenciado Leo-
nardo Rosales, Experto de Producto Pla-
tino en Google Ads.
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Sorpresay emocion

Perticarari Daniel
(1994-2019, General Deheza )

Ingresé en la Ferreteria, luego
paso6 al DTA, y luego con la jubi-
lacién de Juan Carlos Gassmann
qued6 como Jefe de Sucursal.

Moyano José
(1996-2021, General Deheza)

Ingresé en Planta Mani Confiteria,
como calador hasta 2001, cuando
estaba en “Giorcelliy Pratto”. Lue-
go paso a la balanza de Los Molles
donde se desempend por seis
anos, y mas tarde, en 2007, quedo
como encargado de balanza en
General Deheza.

El equipo de General Deheza,
junto al gerente, al vicepresidente
Miguel Lenti y el presidente de Cotagro

na de las caracteristicas

de Cotagro a nivel Ca-

pital Humano, y que la

distingue de otras em-
presas, es que sus colaborado-
res en general, pasan casi toda—o
una muy buena parte- de su vida
laboral dentro de la Cooperativa.
Asi es que, como todos los anos,
tuvimos un grupo de empleados
de distintos sectores que recibie-
ron, de una manera mas que es-
pecial, su medalla como recorda-
torio por los 25 anos de servicios
prestados. Decimos que fue mas
que especial porque, normal-
mente, este es un reconocimiento
que se realiza durante la entrega
del Cotagrito de Oro, en un acto
multitudinario. Pero la pandemia
cambié los planes, y nos obligé a
darle una vuelta de tuerca, menos
tradicional, pero no por eso me-
nos emotiva.

T

Cantoén Norberto
(1996-2021, General Cabrera)

Entré en la ex planta de Giorcelli
Pratto en la balanza, como Jefe
de la misma. Se desempend
toda su trayectoria en el mismo
sector.

Garello, Gabriel
(1996-2021, General Cabrera)

Inicia su trayectoria laboral en el
laboratorio de la planta ex Gior-
celli-Pratto, haciendo analisis de
mani, luego cuando se inaugura
la nueva planta pas6 a la balanza.

Eusebio Aldo
(1995-2020, General Cabrera)

Primeroentr6 en el Tallerde PMCen
la planta ex Giorcelli Pratto, y des-
pués pas6 a manejar la pala, yaenel
parque industrial, y luego el camion.
Su caso es espedial, ya que a pocos
meses de cumplir sus 25 afios de
servicio, también obtuvo el benefi-
cio de la jubilacion por edad.

Giraudo Fabidn
(1996-2021, General Cabrera)

Ingres6 a la Cooperativa como in-
geniero agronomo en Sucursal Las
Perdices, pero ya tenia trayectoria
aunque no como empleado, sino
como joven cooperativista. Luego
cuando se fue Juan Sanchez, pas6
a ser Jefe del Departamento Siem-
bras, a donde se desempefia ahora.

Rosso Ratil
(1996-2021 - General Cabrera)

Ingreso6 al area de Feria, con "Pli-
chu Pisani” como Jefe. En ese
sector se desempend toda su
trayectoria laboral, hasta ahora
cumplir sus 25 anos.
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Familia Moyano

En esta oportunidad, el Presidente de Cotagro Rubén Bor-
gogno, acompanado por el Gerente General Radl Bossio,
hicieron una recorrida “sorpresa” por los sectores donde
trabajan los siete agasajados, sorprendiéndolos con la en-
trega de la medalla. La sorpresa tuvo ademas otro “plus” ya
que los familiares se sumaron a la misma, algo que conmo-
vié mucho a todos.

Asi es como Daniel Perticarari, José Moyano, Norberto Can-
ton, Gabriel Garello, Aldo Eusebio, Fabian Giraudo y Raul
“Rulo” Rosso, recibieron su merecido reconocimiento a la
trayectoria con la medalla, y un viaje para dos personas a
cualquier destino del pais para aprovechar en familia.

Famitia Canton
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Por primera vez en la historia,

COTAGRO TIENE EL SEGUNDO PUESTO
entre las agencias de La Segunda nacional

r primera vez en la historia de la
ooperativa, las agencias de Co-
tagro ocupan el segundo lugar a
nivel nacional en el denominado
"G20", ranking de las 20 agencias con
mayor produccion del Grupo Asegu-
rador La Segunda durante el Ejercicio
2020-2021.
Todos los afios, Cotagro muestra una
excelente performance en este ranking,
que afno aano va superando. Pero lo que
estaba previsto para 2023, que es ocu-
par el segundo puesto en Argentina, se
adelant6 dos aros gracias al incansable
trabajo del Departamento Seguros, Mu-
tualy Turismo de la Cooperativa.

RESISTENCIA (CHA)
GRAL. CABRERA (CBA)
CDRO. RIVADAVIA (CHB)
JUST. POSSE (CBA)
AVELLANEDA (SFE)
RIO GALLEGOS (CRU)
CRESPO (ER)

ROSARIO (SFE)
ROSARIO (SFE)
ELDORADO (MIS)
ROSARIO (SFE)
ROSARIO (SFE)
ROSARIO (SFE)

MARCOS JUAREZ (CBA
CARABELAS (BA)
VILLA CARAS (SFE)
CONCEPCION (TUC)

Al respecto, la Jefa del Departamento
Graciela Zatti, senalé: “El trabajo llevado
adelante con la gerencia de Cotagro y el
equipo respecto del plan estratégico a
202 esta dando sus frutos. La gran de-
dicacién y esfuerzo de cada uno de los
integrantes fueron clave, sin dejar de re-
saltar también la sinergia lograda entre
Cotagroy La Segunda en todos sus nive-
les, lo que hace que los objetivos que se
propongan sean entendidos, aceptados
y se actde en pos de lograrlos”.

Ademés, agrego que el resultado tam-
bién los obliga a “redoblar ain mas los
esfuerzos a futuro, de modo de poder
posicionar en el corto plazo a Cotagro

enel 1°lugar”. “Todo el trabajo se realiza
siguiendo la premisa del correcto y pro-
fesional asesoramiento a nuestros ase-
gurados y socios, y el acompanamiento
almomento de un siniestro, que son jus-
tamente los valores fundamentales que
persiguen ambas empresas”, preciso.
Actualmente, Grupo Asegurador La
Segunda tiene una cuota de mercado
superior al 6,2%. "De esa manera, nos
afianzamos entre los primeros 5 Grupos
Aseguradores de la Argentina y estima-
mos alcanzar el 4° en el corto plazo”,
sefalé Mario Teruya, gerente general del
grupo, que ademas crecié en cantidad
de clientes (4%) y de polizas (6%0).




Exitosa campana de

“ZAPATILLAS SOLIDARIAS”
en La Carlotay Ucacha

urante agosto, Sucursal
cacha y Agencia La Carlo-
a junto al Departamento
Comunicacién de Cotagro,
pusieron en marcha la Campana
“Zapatillas Solidarias”, con el ob-
jetivo de recolectar calzado limpio,
completo y en buen estado para
entregar a los nifios ambas localida-
des, que tanto lo necesitan.
De esta manera, los centros se pu-
sieron al frente de una movida soli-
daria masiva, que benefici6 en Uca-
cha a la Fundacién Jorge Antonio y
Caritas Parroquial, y en La Carlota, a
los merenderos Merendero Pancitas
Rezongonas, Unidos por los Meren-
deros, Merendero Juan Calabria y
Merendero “"Colores”.

En total, se recolectaron 250 pares
de calzado en 6ptimas condiciones
que seran repartidos entre las insti-
tuciones beneficiarias. Recordamos
que las zapatillas son un recurso
indispensable para los nifos y muy
costoso, por lo que la Cooperativa
decidié enfocar la accién social a
este rubro.

Cabe destacar también la solidari-
dad del Centro de Compras de Casa
Central, que don6 20 pares de zapa-
tos que se sumaron a la colecta.

Colegios y equipo de trabajo,
las claves

Los colegios primarios de las loca-
lidades también se sumaron a la

Campana, ofreciendo sus instalacio-
nes como centro de recepcion, en
unas casitas de carton que los nifios
decoraron a su modo. Es de desta-
car el compromiso de la comunidad
educativa tanto de Carlota como
de Ucacha, que se comprometieron
en la difusién de la informacién en
los grupos de padres, y que colabo-
raron desinteresadamente con la
Cooperativa.

Mencién aparte también para los
equipos de colaboradores de Cota-
gro en los dos centros, que llevaron
adelante todo el proceso con en-
tusiasmo y compromiso social. Sin
ellos, nada hubiera sido posible.

-
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Cotagro entregd nuevamente
TRES BOLSONES DE MERCADERIA

A CADA EMPLEADO

A finales de Agosto, casi 500 familias recibie-
ron la ayuda de tres bolsones repletos de mer-
caderia.

Nuevamente, Consejo de Administracion de
Cotagro penso en los colaboradores de la Coo-
perativa para ayudarlos en estos tiempos tan
dificiles.



CON UNA INVERSION
DE U$S 3,5 MILLONES

Cotagro apuesta fuerte
al crecimiento
en Rio Cuarto y zona

GENCIA
RIO CUARTO
COTAGRO,

Hace dos anos, la Cooperativa adquirio
su propia planta y ahora realizé obras

de ampliacion que permitirdn mejorar

el servicio al productor.

Esto tendrd un enorme impacto

en toda la zona de influencia.

esde hace ya algunos afos, Cotagro viene
consolidandose en la zona de Rio Cuarto

con una amplia variedad de productos y

servicios para el productor agropecuario.
En este contexto, el Consejo de Administracién de
la Cooperativa decidio, realizar importantes inver-
siones —en el orden de los USS 3,5 millones- en la
Agencia, para responder de la mejor manera a las
crecientes demandas de los clientes.

Asi fue que, hace dos anos, se adquirié una planta
sobre Ruta Nacional 8 y este 31 de agosto se inau-

guraron las obras de mejoray ampliacion, que en el
Gltimo ano fueron realizadas en ese predio.

"Mas alla de las obras de ampliacién que hemos
hecho en esta Agencia, la fuerza del proyecto es el
enorme impacto que tiene en la zona de influencia,
lo que beneficiara no sélo al productor riocuarten-
se sino también a toda la zona sur de Cérdoba”,
senal6é durante la conferencia de prensa el presi-
dente de Cotagro, ingeniero agronomo Rubén Bor-

gogno.
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Cada aiio que pasa conseguimos un récord, y
este afio por varias circunstancias vamos
a superar las 800 mil toneladas de acopio”

Rubén Borgogno, Presidente de Cotagro

“ Venimos creciendo a paso firme,
sumando eslabones en la cadena
geogrdfica de zonas y con mds servicios
y mds respuesta de la gente”

Raul Bossio, Gerente General de Cotagro

“ Inicialmente acopiabamos 3 mil toneladas,
hoy ya pasamos las 100 mil”

Diego Battisti, Jefe de Zona Sur de Cotagro

COTAGH
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Detalle de las obras

En concreto, se trata de dos silos de acopio de granos de 5 mil
toneladas cada uno, lo que permite que la Agencia lleve su
capacidad a 22 mil toneladas, agilizando asi la logistica, algo
muy valorado por el asociado.

En lo que respecta a fertilizantes, se esta finalizando el nuevo
centro de distribucion, con el objetivo de mejorar el servicio
de reparto a campo (optimizando los tiempos de entrega) y
ampliar el volumen de almacenaje. Las nuevas instalaciones
contaran con una capacidad de 4800 toneladas.

En combustible se instalaron 3 tanques para 150 mil litros to-
tales, en convenio con la marca PUMA, lo que permite llevar
la capacidad de almacenaje de la agencia a los 190 mil litros.
“"Cuando decidimos desembarcar en Rio Cuarto en la parte
agropecuaria, sabiamos que la clave era ser competitivos y
tener las mismas herramientas que las empresas privadas
que ya existian. Hoy tenemos una cadena integrada con ACA
y nos debiamos este desafio. Venimos creciendo a paso firme,
sumando eslabones en la cadena geografica de zonas y con
mas servicios y mas respuesta de la gente”, seial6 el gerente
general de Rio Cuarto.

Por su parte, el Jefe de Zona Sur de Cotagro Diego Battisti,
contd que alinicio en Rio Cuarto eran dos personas, y hoy son
mas de 20 las que conforman el equipo de trabajo, lo que gra-
fica el crecimiento de la Agencia. “Inicialmente acopidbamos
3 mil toneladas, hoy ya pasamos las 100 mil”, agreg6.

Para finalizar, el presidente Borgogno cerr6: “Estamos en 23
localidades distintas, nos ha ido bien, cada afio que pasa con-

seguimos un récord, y este ano por varias circunstancias -no
solo por la expansion sino por el buen ano para el campo-,
vamos a superar las 800 mil toneladas de acopio”.

Mas regionales
que nunca

Palabras de Ratil Bossio,
Gerente General de Cotagro

Las inversiones realizadas en los Gltimos
tiempos ratifican el rumbo que tomé Cota-
groen la década del ‘70 (jdelsiglo pasado!) y
que, a la vista estd, era el acertado: dejamos
de ser una Cooperativa tradicional para pa-
sar a ser una totalmente regional.

Aspectos como el cambio de nombre, la
descentralizacién de negocios con inversio-
nes acordes a esto, y la expansion geografi-
ca sostenida, hacen que hoy Cotagro no sea
s6lo General Cabrera, sino que esté presen-
te en 23 centros a lo largo v a lo ancho de
Cérdobay San Luis.

Y digo 23 porque el Consejo de Administra-
cién aprobd la apertura de una nueva agen-
cia, en la localidad de Ticino, donde proxi-
mamente desembarcaremos con oficinas
propias. Antes de fin de ano esta previsto
sumar al menos otro centro mas, acorde a
nuestro objetivo dentro del plan estratégico
de lograr 25 sucursales y agencias antes de
2025. Por supuesto, esto siempre con pru-
dencia, pero al mismo tiempo con la firme
conviccién de la necesidad de seguir expan-
diéndonos.

Y cuando hablo de las inversiones de los ulti-
mos afnos, no me refiero sélo a los 3,5 millones
de délares de la Planta de Acopio de Rio Cuar-
to: ademas de esta, hubieron otras de similar
magnitud y también de muchisimo impacto
en el negocio v en el productor asociado. Por
ejemplo, la instalacion de dos silos con nuevas
norias en Las Perdices (de idénticas caracteris-
ticas a los de Rio Cuarto), o la reingenieria en
maquinaria que se realiz6 en el Departamen-
to Mani Confiteria, mas especificamente en el
sector blanchado.

Cotagro es una Cooperativa, y como tal, siem-
pre reinvierte sus resultados, estos no quedan
enelbolsillo de ningin privado. Eso es,en gran
medida, lo que nos permite ir siempre hacia
adelante y adquirir este perfil que tanto nos
gusta: ser mas regionales que nunca.
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MAPEO DE SUELOS

iMuy pronto_Cotagro tendra disponible un
nuevo servicio ideado para que el productor
conozca su suelo con gran precision!

ablamos de Topsoil Mapper un dispositivo de alti-
sima tecnologia que permitird conocer numerosas
caracteristicas del suelo, de gran importancia en la
toma de decisiones de manejo que favorecen a los
rendimientos de los cultivos pero también el cuidado de
nuestros campos.
El TopSoil Mapper emite y recibe senales electromagnéticas,
que proporcionan 5 mediciones por segundo del grado de
conductividad eléctrica, en 4 diferentes niveles del suelo
hasta llegar a 1.1 metros de profundidad.
Dicha conductividad eléctrica, esta muy relacionada con la
textura del suelo, su contenido de humedad, la compacta-
ciony el contenido de sales. Los datos obtenidos a lo largo y
ancho del lote, vienen acompanados de su ubicacién precisa
permitiendo generar mapas de estas variables, a los cuales
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Permite planificar y ejecutar un manejo
de fertilizacion del cultivo mucho mds certero

se les suma uno de profundidad de horizonte.

Para aumentar aln mas la versatilidad del sistema, de-
bido a que el equipo se encuentra suspendido a 20 cm
de la superficie y sus mediciones se realizan sin con-
tacto con el suelo, otorga la posibilidad de trabajar en
lotes con cultivo implantado e incluso emergido, expe-
riencias demuestran su utilidad aun cuando se tiene un
cultivo de cobertura en fase de encafazén.

El servicio ademas incluird muestreos dirigidos por los
ambientes delimitados en los mapas, con el uso de un
calador neumatico que permitira una agil e intensiva
toma de muestras. Luego de los andlisis de suelo co-
rrespondientes, podra conocerse con gran detalle las
propiedades quimicas del suelo como los niveles de
pH, materia organica, fosforo, nitrégeno, azufre, calcio,
magnesio, sodio, potasio, zinc, boro y mas.

Gracias a los ambientes generados con todas estas pro-
piedades, es posible planificar y ejecutar un manejo de
fertilizacién del cultivo mucho mas certero, pudiendo
asi invertir en zonas de alta produccién las cuales ex-
presaran todo su potencial y ahorrar en zonas donde la
poca capacidad productiva dificilmente lograra retornar
lainversion. Por otro lado, podran identificarse zonas de
alta carencia nutricional y corregirla en tiempo y forma
para asi detener el deterioro en su fertilidad, como es el
caso de la reposicion de los niveles de fosforo para lle-
gar a niveles adecuados que no limiten la produccion.
A su vez, las ambientaciones generadas se complemen-
tardn con andlisis fisicos de suelo. Estos daran lugar a
la confeccién mapas de resistencia mecénicas de gran
importancia a la hora de decidir sobre labores de des-
compactacion.

También sera posible llevar a cabo mapas de disponi-
bilidad hidrica, imprescindibles en la planificacion del
cultivo, impactando sobre todo en la densidad de siem-
bray dosis de fertilizantes escogidas, que ahora podran
prescribirse de una forma muy precisa al calcularse en
base a los ambientes definidos previamente. Otros usos

pueden derivar de los mapas generados, tales como
eleccion de cultivo a implantar, dentro de éste su hibri-
do o variedad, correcciones de pH y/o salinidad si fue-
sen necesarias, rotaciones, cultivos de cobertura, etc.
siendo las posibilidades ilimitadas.

En conclusién este gran ndmero de capas de informa-
cién, interaccionan para llegar a un entendimiento mu-
cho mas profundo de la variabilidad y necesidades de
cada lote, permitiendo asi manejos agronémicos de ma-
yor especificidad que tendran un impacto positivo no
solo en los margenes productivos sino en el cuidado de
nuestros suelos.




Acopio en SILOBOLSAS

Esta cosecha, almacenamos mas de 40 mil tonela-
das de cereal en silobolsas en General Cabrera y Rio
Cuarto, lo que permite ademas de mejorar conside-
rablemente el servicio de logistica para el productor
agropecuario, pensar en un nuevo récord histérico
de acopio para este ejercicio, que finaliza el 31 de
octubre.

NUEVO MONTACARGAS
para Nutricot

Nuestro departamento de Nutricién Animal
sigue avanzando a pleno incorporando tec-
nologia para mejorar el servicio que les brin-
damos a nuestros productores.
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Nuevo CONTADOR

En el mes de Agosto, Ulises Magnano, uno de los be-
cados universitarios de Cotagro, culminé su carrera.
Eljoven de General Cabrera comenzé sus estudios en
el afo 2016, logrando un gran desemperio durante
los 5 afios de carrera.

Actualmente, se encuentra trabajando en la ciudad
de Villa Maria, luego de que un profesor destacara
su trabajo final y decidiera contratarlo en su estudio
juridico.

Fue un placer acompaiar a este estudiante que de-
mostré compromiso, honestidad, y responsabilidad.

Colaboraciéon con
CON ESCUELA
EXPERIMENTAL

En septiembre, se hizo entrega de una donacién
a la Escuela Experimental La Carlota con Orienta-
cién a Biotecnologia.

;.

iFELICES 50 ANOS
Jardincito!

En septiembre, el Jardin Dr. Juan M. Pereyra de Ben-
golea cumpli6 50 anos de vida y desde la sucursal le
hicieron un obsequio.
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Procedimiento

Pelar la calabaza, sacarle las se-
millas, rociarla con el aceite de
oliva y la azicar, salpimentar y
llevar al horno hasta que esté tier-
na (20 o 30 minutos).

Una vez cocida, cortarla en trozos,
mezclarla con queso rallado, hue-
vo y nuez moscada. Unir con las
manos.

De a poco, agregar la harina y
seguir trabajando para que los
ingredientes se integren.

.. CAS]

Hacer los noquis ddndoles forma
con un tenedor o con la palita.
Hervir en abundante agua con
sal. Escurrir y servir

tomate o crema.
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